
СРЕДНИЕ КОМПАНИИ (ВЫРУЧКА ОТ 800 МЛН ДО 2 МЛРД РУБ.)

Флагманская технология/продукт 
Высокотехнологичный лазерный раскрой листового металла по 
технологии действия мощного лазерного луча, а также высо-
коточная фрезерная и токарно-фрезерная обработка на пяти 
осевых обрабатывающих центрах.

Портфель продуктов
Обработка металла с использованием основных технологиче-
ских процессов машиностроения, а именно услуги по металло
обработке и механообработке, лазерной, гидроабразивной 
резке металла; фрезерным, пробивным, токарным и слесарным 
работам, порошковой покраске и проч.

Ключевые заказчики/партнеры
Заказчиками являются более 10 000 предприятий из различных 
отраслей промышленности, в том числе предприятия «Росато-
ма», ОПК. 

Экономические показатели деятельности компании
Выручка в 2015 г. достигла 1 264 млн руб., по итогам работы в 
2010–2015 гг. темпы роста показателя составили 29%, на пред-
приятии трудится более 112 специалистов.

Важные преимущества и сильные стороны компании
Доля на рынке металлообработки в России достигает 80%. 
«Промэкс» неоднократно становился победителем отраслевых и 
региональных конкурсов в различных номинациях.

	

Информация о компании
www.promexcut.ru

Год основания компании
2002

Руководство компании
Генеральный директор  
Гайфулин Марат Марсович

Отрасль
Металлообработка

Направление деятельности: 
Лазерная резка, гидроабра-
зивная резка, гибка металла, 
фрезеровка металла, токарные 
работы, порошковая окраска

Структура компании
Два предприятия общей пло-
щадью общей площадью  
16 000 м2. Представительства 
в Санкт-Петербурге, Москве. 
Продукция распространяется 
по всей России

Контакты
192289, г. Санкт-Петербург, 
Грузовой проезд, д. 33, к. 2, 
тел.: (812) 777–77–22,  
Info@promexcut.ru

ООО «Промэкс»

Флагманская технология/продукт
Компоновки 2ПРОК-ОРЗТ применяются для поддержания 
пластового давления при разработке нефтяных месторожде-
ний с одновременно-раздельной закачкой воды в несколько 
продуктивных горизонтов. Пакеры ПРО-ЯДЖ-О предназначены 
для герметичного длительного разобщения интервалов ствола 
обсадной колонны нагнетательной скважины и ее защиты от ди-
намического воздействия закачиваемой воды. Пакеры ПРО-ЯТ-О 
используются для герметичного разобщения интервалов ствола 
обсадной колонны и ее защиты от динамического воздействия 
рабочей среды в процессе проведения различных технологиче-
ских операций.

Портфель продуктов
Линейка пакеров (приспособление в буровой скважине для 
перекрытия и герметизации отдельных ее зон) и компоновок 
для капитального и текущего ремонта нефтяных скважин, при 
разработке скважин методом гидравлического разрыва пласта, 
для поддержания пластового давления и исследования скважин. 
Сервисное обслуживание оборудования.

Ключевые заказчики/партнеры
ПАО «НК Роснефть», ПАО «Лукойл», ПАО «Газпром нефть», ПАО 
«Татнефть», ОАО «Сургутнефтегаз», ПАО «АНК Башнефть» и 
другие нефтегазовые и нефтесервисные компании

Экономические показатели деятельности компании
Выручка в 2015 г. достигла 1 297 млн руб., по итогам работы 
компании в 2010–2015 гг. темпы роста показателя составили 
17%. На предприятии трудится 710 специалистов.

Важные преимущества и сильные стороны компании
Доля на рынке капитального ремонта скважин — 20%, эксплуа
тация скважин — 30%, одновременно-раздельной эксплуата-
ции — 35%, гидроразрыва пласта — 15%. В портфеле патенты и 
свидетельства на 55 объектов интеллектуальной собственности.

	

Информация о компании
www.npf-paker.ru

Год основания компании 
1992

Руководство компании
Директор Нагуманов Марат 
Мирсатович

Отрасль
Нефтегазовое оборудование

Направление деятельности
Проектирование и разработка, 
производство, поставка и сер-
висное обслуживание пакер-
но-якорного оборудования

Структура компании
Сервисные центры и предста-
вительства открыты в Ниж-
невартовске, Ижевске, Уфе, 
Бузулуке, Москве

Контакты
452606, Башкортостан,  
г. Октябрьский, ул. Северная, 
д. 7, тел.: (34767) 5–06–95,  
info@npf-paker.ru

ООО «Научно-производственная фирма”Пакер”»
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СРЕДНИЕ КОМПАНИИ (ВЫРУЧКА ОТ 800 МЛН ДО 2 МЛРД РУБ.)

Флагманская технология/продукт
С 1992 г. осуществляет поставку и внедрение под ключ систем 
PDM/CAD/CAE/CAM от лучших мировых производителей про-
граммного обеспечения. С 1995 г. осуществляет поставки электро-
технических компонентов, в 2000 г. начали работать собственные 
конструкторские бюро и производство. Одно из направлений при-
менения PLM — концепция расширенного предприятия, которая 
подразумевает работу нескольких коллективов в рамках единого 
жизненного цикла.

Портфель продуктов
Жгуты электрические и линии передачи информации; оптические 
линии передачи информации их компоненты, приемно-переда-
ющие модули, разветвители; система электрообогрева изделий 
машиностроения. 

Ключевые заказчики/партнеры
Разработчики ПО: 3D Systems, CGTech, MSC Software, Open 
engineering, Moldex 3D, Dassault Systemes, A.L.D., IMS Software, 
Signum, Metalcam, C3P Software. Производители электрики: 
Adaptaflex, Breyden products inc., Federal mogul, LEONI, PIC Wire 
and Cable, Spacecraft components corp., холдинг «Информтест», 
Amphenol, Carlisle, Glenair, Lightning Diversion Systems, Polamco, 
TE Connectivity, Av-dec, Conesys, Nexans, Radiall, Times microwave 
systems, Axon cable and interconnect, E-T-A, Ideal, Panduit, RF 
Immunity, «ФТИ-Оптроник».

Экономические показатели деятельности компании
Выручка за 2015 г. составила 923,8 млн руб., темпы роста показа-
теля за 2010–2015 гг. — 28%. Численность персонала — около 350 
человек, у 35 есть научная степень. 

Важные преимущества и сильные стороны компании
Занимает 30% на рынке производства жгутов для промышлен-
ности, планирует экспортировать свою продукцию в ближайшие 
пять лет в Индию, Китай, Вьетнам. В активе 10 патентов, 2 зареги-
стрированных базы данных, 9 заявок на патент.	

Информация о компании
www.beepitron.com

Год основания компании
2002

Руководство компании
Генеральный директор  
Шевченко Николай  
Алексеевич

Отрасль
Промышленное оборудование

Направление деятельности
Машиностроение, электрони-
ка и приборостроение, инжи-
ниринговые услуги	

Структура компании
Головной офис находится в 
Санкт-Петербурге. Есть пред-
ставительства и дочерние 
организации на территории 
России и Украины, созданные 
для поддержки клиентов и 
партнеров «на местах»

Контакты
191014, Россия,  
Санкт-Петербург,  
Виленский пер., 4,  
тел.: (812) 740–18–00,  
all@beepitron.com	

ООО «Би Питрон»

Флагманская технология/продукт
Программно-аппаратный комплекс видеоконтроля и биометриче-
ской идентификации для спортивных объектов «Визирь. Арена», 
который проводит распознавание лиц болельщиков и их сравнение 
с картотекой «черного списка». Система позволяет генерировать 
сигналы тревоги по e-mail, sms, mms в случае обнаружения на объ-
екте лица из «черного списка». 
Платформа мультимодальной биометрической аутентификации и 
идентификации пользователей в каналах дистанционного обслу-
живания (VoiceKey) позволяет реализовать различные сценарии 
использования биометрических технологий. 
Мультимодальная система криминалистического учета и биоме-
трического поиска VoiceGrid позволяет осуществлять биометриче-
ский поиск по фотографическому изображению лица и голосу.

Портфель продуктов
Системы многоканальной аудиозаписи и речевой аналитики, ре-
чевого оповещения, микрофонные решения и усилители, поиско-
во-аналитические системы, коммерческая биометрия, экспертные 
системы и шумоочистка, голосовые платформы, военная продук-
ция и многое другое.

Ключевые заказчики/партнеры
Финансовые организации, контактные центры, телекоммуникаци-
онные, социально важные и инфраструктурные объекты, учрежде-
ния сферы здравоохранения, образования, госструктуры, предпри-
ятия коммерческого сектора экономики.

Экономические показатели деятельности компании
Выручка в 2015 г. достигла 1 070 млн руб., по итогам работы в 
2010–2015 гг. темпы роста показателя составили 15%. В компа-
нии трудится 332 специалиста, 8% сотрудников имеют научные 
звания.

Важные преимущества и сильные стороны компании
Экспорт продукции в 2015 г. составил около 22% в выручке, основ-
ные направления экспорта — США, Саудовская Аравия, Казахстан, 
Мексика. Дочерняя компания Speech Pro Inc., имеющая представи-
тельство в Нью-Йорке, позволяет взаимодействовать с партнерами 
из США и Канады.

Информация о компании
www.speechpro.ru

Год основания компании
1997

Руководство компании
Генеральный директор  
Дырмовский Дмитрий  
Викторович

Отрасль
Информационные технологии

Направление деятельности
Разработка систем в сфере 
мультимодальной биометрии, 
распознавания и синтеза 
речи, многоканальной записи, 
обработки и анализа аудио- и 
видеоинформации

Структура компании
В группу входят ООО «Центр 
речевых технологий», ООО 
«ЦРТ-инновации» и Speech Pro 
Inc. (США)

Контакты
196084, Санкт-Петербург, ул. 
Красуцкого, 4,  
тел.: (812) 325–88–48,  
stc-spb@speechpro.com

ООО «Центр речевых технологий»
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СРЕДНИЕ КОМПАНИИ (ВЫРУЧКА ОТ 800 МЛН ДО 2 МЛРД РУБ.)

Флагманская технология/продукт
Портативное оборудование высокоскоростного напыления «Пла-
карт Плакарт-HVA» позволяет обеспечить напыление покрытий 
на скоростях в 6–8 Мах (cкоростей звука) при небольших разме-
рах и стоимости. Комплекс высокоскоростного газопламенного 
напыления «Плакарт Плакарт-HV», обеспечивающий скорость 
до 8–10 скоростей звука, является одним из наиболее совершен-
ных устройств в мире напыления. Установка позволяет работать 
с несколькими «пушками» напыления — не только с работа-
ющей в системе керосин-кислород K2, но и с работающей на 
ацетилене TOP GUN, HV 2000. Установки можно использовать с 
различными плазмообразующими газами, с плазмотронами F1, 
F4, F6, 3MB, 7Mb, 9MB, 11Mb, SG100, SG200, а также с высокопро-
изводительной треханодной системой Delta.

Портфель продуктов
Керамические, металлические, наноструктурированные, анти-
коррозионные, износостойкие, антифрикционные, фрикцион-
ные, антиадгезионные, жаропрочные и жаростойкие, термоба-
рьерные покрытия и многое другое.

Ключевые заказчики/партнеры
ЗАО «Новомет-Пермь», «НПЦ Газотрубостроения Салют», 
ПАО «Интер РАО», ОАО «Сургутнефтегаз», ПАО «Газпром», ОАО 
«Силовые машины», АО «НПО ЦНИИТМАШ», ООО «ВНИИБТ — 
Буровой инструмент».	

Экономические показатели деятельности компании
Выручка за 2015 г. составила 954,04 млн руб., темпы роста по-
казателя за 2010–2015 гг. — 28%. Численность персонала — 122 
человека, 15 штатных сотрудников имеют научные степени. 

Важные преимущества и сильные стороны компании
Занимает около 42% рынка инженерии поверхностей, функцио
нальных покрытий. «Плакарт» поставляет свою продукцию в 
Казахстан, Румынию, Белоруссию, в планах экспортные постав-
ки в Индию и Египет. В активе компании 23 патента.

	

Флагманская технология/продукт
Глубокая деминерализация воды с целью предотвращения отложе-
ния солей на поверхностях нагрева, что является основной задачей 
водоподготовки на предприятиях теплоэнергетики.

Портфель продуктов
Установки водоподготовки серии УВОИ-МФ сертифицированы и 
зарегистрированы Минздравом для фармацевтических и биотех-
нологических производств, отвечают требованиям GMP. Установки 
серии «Аквалаб» — водоподготовка для биохимических анализато-
ров, лабораторного, аналитического оборудования. Установки се-
рий ДВС-М, УФС, ЭДС, осветлители серии ВТИ-М — водоподготовка 
для крупных промышленных предприятий. Программа «Акваком-
плекс» — реагенты для водоочистного оборудования; очистки тру-
бопроводов, систем обратного осмоса, установок нанофильтрации, 
микро- и ультрафильтрации; емкостей для хранения воды, цирку-
ляционно-раздаточных трубопроводов, ионообменных установок, 
установок электродеионизации и электродиализа и т. д.

Ключевые заказчики/партнеры 
АО «Газпромнефть-МНПЗ», «Тоталь» (нефтехимия), ООО «Газпром 
энергохолдинг», ПАО «Интер РАО», ООО «Лукойл-Энергоин-
жиниринг» (теплоэнергетика), ПАО «Сибур Холдинг» (химия), 
«Дельрус», «Диакон» (медицина), «Верофарм», «Фармстер» (фарма-
цевтика), ИНМЭ РАН (микроэлектроника) и многие другие.

Экономические показатели деятельности компании
Выручка в 2015 г. достигла 1 154 млн руб. В «Медиана-Фильтр» 
работает около 200 человек, более 20 из которых доктора и канди-
даты наук.

Важные преимущества и сильные стороны компании
Установки водоподготовки и водоочистки производительностью до 
3100 м3/ч успешно эксплуатируются на более чем тысяче промыш-
ленных предприятий, разработки защищены многочисленными 
патентами РФ и стран СНГ. 

Информация о компании
www.plackart.com

Год основания компании
1991

Руководство компании
Генеральный директор  
Пантелеев Алексей Васильевич  

Отрасль
Машиностроение

Направление деятельности
Покрытия, наносимые га-
зотермическими методами: 
плазменного, газопламенного 
и газодинамического напыле-
ния, электродуговой металли-
зации, плазменной и лазерной 
наплавки

Структура компании
Головной офис находится в 
Москве, представительства в 
Санкт-Петербурге, Нижнем 
Новгороде, Перми, Тюмени, 
Набережных Челнах

Контакты
142172 Москва, г. Щербинка, 
Симферопольское шоссе, д.19, 
тел.: (495) 565–38–83,  
info@plackart.com

Информация о компании
www.mediana-filter.ru

Год основания компании
1997

Руководство компании
Генеральный директор Жадан 
Александр Владимирович

Отрасль
Промышленное оборудование

Направление деятельности 
Производство оборудования 
для промышленной водоподго-
товки и очистки сточных вод 
таких отраслей, как химия, 
нефтехимия, металлургия, 
теплоэнергетика, ЖКХ, меди-
цина, фармацевтика, микроэ-
лектроника

Структура компании
Производство размещено в г. 
Подольске Московской области

Контакты 
105318, г. Москва,  
ул. Ткацкая, 1,  
тел.: (495) 660–07–71,  
info@ mediana-filter.ru
	

АО «Научно-производственная компания ”Медиана-Фильтр”»ЗАО «Плакарт»
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СРЕДНИЕ КОМПАНИИ (ВЫРУЧКА ОТ 800 МЛН ДО 2 МЛРД РУБ.)

Флагманская технология/продукт
Системы автоматизированного электропривода и АСУ ТП; 
электродвижения морских судов; накопления электроэнергии. 
Комплекты электрооборудования для управления главными и 
вспомогательными механизмами буровых установок и др. Мон-
таж, наладка оборудования, обучение персонала заказчика. Раз-
работка и производство электродвигателей, преобразователей 
частоты, синусных фильтров, дросселей, зарядных станций для 
электромобилей. Электрооборудование для электромобилей т. д.

Ключевые заказчики/партнеры
«РН-Бурение», «Сургутнефтегаз», «Мечел», РМК, «Уралмаш» и т. д.

Экономические показатели деятельности компании
Выручка в 2015 г. достигла 1 100 млн руб., по итогам работы в 
2010–2015 гг. темпы роста показателя составили 17%. В ГК «При-
водная техника» трудится 243 специалиста.

Важные преимущества и сильные стороны компании
Доля на рынке электрооборудования для тяжелого машиностро-
ения в нефтегазовой отрасли — 15%, в портфеле пять патентов, 
действующих на территории России. Компания имеет необходи-
мые лицензии на конструирование и изготовление оборудова-
ния для атомной промышленности, сертификаты соответствия 
на выпускаемые изделия и работы. Процесс производства на 
ООО «НТЦ Приводная техника» сертифицирован на соответ-
ствие российскому стандарту ISO 9001:2011.

Информация о компании
www.momentum.ru

Год основания компании 
2000

Руководство компании
Генеральный директор Чупин 
Сергей Анатольевич

Отрасль
Электротехническое оборудо-
вание, системы АСУ ТП

Направление деятельности
Комплексные проекты авто-
матизации для нефтегазовой 
отрасли, металлургии, и т. 
д.; частотно-регулируемые 
электроприводы для буровых 
установок, подъемно-транс-
портных механизмов и т. д.; 
системы управления насосны-
ми станциями для промыш-
ленных предприятий и ЖКХ

Структура компании
ООО «НТЦ Приводная тех-
ника»; Снежинский завод 
специальных электрических 
машин (СЗСЭМ); «ПТ-Сервис»; 
инжиниринговый центр «Пре-
образовательная техника»; 
представительства и филиалы 
в Магнитогорске и Костанае 
(Казахстан)

Контакты 
454007, г. Челябинск,  
ул. 40-летия Октября, 19,  
тел.: (351) 775–14–20,  
office@momentum.ru

ГК «Приводная техника»

Флагманская технология/продукт
Объединенный инженерный центр (ОИЦ) группы «ГАЗ» — это 
крупнейший в России современный инженерно-конструктор-
ский комплекс, который ведет полный цикл работ по созданию 
автомобилей: разработку концепции, стиля, планирование, 
прототипирование, моделирование и испытания, формиро-
вание процессов производства, инжиниринг, сертификацию. 
Новейшие разработки ОИЦ — семейство легких коммерческих 
автомобилей «ГАЗель Next», среднетоннажные грузовики нового 
поколения «ГАЗон Next», внедорожник «Садко Next» и другие 
модели. «ГАЗель Next» — семейство двухосных грузовых автомо-
билей с колесной формулой 4x2, полукапотной компоновкой, с 
бензиновыми и дизельными двигателями, предназначенное для 
перевозки различных грузов по автомобильным дорогам всех 
технических категорий. «ГАЗон Next» — семейство двухосных 
грузовых автомобилей с колесной формулой 4x2 и их шасси, с 
дизельными двигателями, предназначенное для перевозки раз-
личных грузов по дорогам всех технических категорий. «Урал 
Next» — семейство трехосных грузовых автомобилей с колесной 
формулой 6x6 и их шасси, с дизельными двигателями, пред-
назначенное для перевозки различных грузов по дорогам всех 
технических категорий.	

Портфель продуктов
Семейства автомобилей «ГАЗель Next», «ГАЗон Next», «Урал 
Next».	

Ключевые заказчики/партнеры 
Холдинг «ГАЗ»

Экономические показатели деятельности компании
Выручка за 2015 г. составила 938,6 млн руб. Численность персо-
нала — 687 сотрудников, у двух из них имеется ученая степень.

Важные преимущества и сильные стороны компании
Является членом сообщества автомобильных инженеров Society 
of Automotive Engineers, SAE. В 2013–2015 гг. ООО «ОИЦ» запа-
тентовало 3 изобретения, 35 полезных модели, 11 промышлен-
ных образцов, всего 49 патентов.

	

Информация о компании
www.gazgroup.ru, бренды:	
«ГАЗель Next», «ГАЗель Биз-
нес», «Соболь Бизнес», «ГАЗон 
Next», «Садко», большегрузные 
автомобили «Урал Next»

Год основания компании
2007	

Руководство компании
Генеральный директор  
Четвериков Владимир Леони-
дович

Отрасль
Машиностроение

Направление деятельности 
Инженерно-конструкторский 
комплекс, который ведет пол-
ный цикл работ по созданию 
автомобилей: разработку кон-
цепции, стиля, планирование, 
прототипирование, моделиро-
вание и испытания, формиро-
вание процессов производства, 
инжиниринг, сертификацию	

Структура компании
Матричная структура орга-
низации, в основе которой 25 
профильных центров компе-
тенций

Контакты
603004, г. Нижний Новго-
род, проспект Ленина, д. 
88, тел.: (831) 299–09–84, 
PervyshinMN@gaz.ru

ООО «Объединенный инженерный центр»
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СРЕДНИЕ КОМПАНИИ (ВЫРУЧКА ОТ 800 МЛН ДО 2 МЛРД РУБ.)

Флагманская технология/продукт
ЗАО «Орбита» специализируется на разработке, освоении и выпу-
ске аппаратуры регулирования и контроля систем электроснабже-
ния космических аппаратов, выпуске автономных турбогенератор-
ных источников электропитания, электроприводов специального 
назначения. Выполняет полный цикл научно-исследовательских и 
опытно-конструкторских работ, в том числе изготовление опыт-
ных образцов изделий, их испытания на собственной испытатель-
ной базе и полигонах заказчика, изготовление и поставку штатных 
изделий, сопровождение изделий в течение всего жизненного 
цикла.

Портфель продуктов
Аппаратура регулирования и контроля (АРК) системы электро-
снабжения космических аппаратов; АРК-системы электроснаб-
жения всех российских модулей МКС, АРК-системы электро-
снабжения двигательного отсека перспективной пилотируемой 
транспортной системы; преобразователи напряжения для элек-
тропитания бортовой аппаратуры космических аппаратов, пре-
образователи напряжения и тока транспортных и пилотируемых 
кораблей, электроприводы специального назначения.

Ключевые заказчики/партнеры
Космическая отрасль: Ракетно-космическая корполрация «Энер-
гия» им. С.П. Королева; ФГУП «ГКНПЦ им. В.Н. Хруничева»; ФГУП 
«НПО им. С.А. Лавочкина»; NASA; ОАО «Сатурн»; НИИ автоматики 
и электромеханики ТУСУР; авиационная: Boeing. 

Экономические показатели деятельности компании
Ежегодный средний темп роста выручки за 2010–2015 г. составил 
17%. Показатель за 2015 г. составил 802,7 млн руб, ожидаемая 
выручка за 2016 г. — 1200 млн руб., ожидаемый темп роста пока-
зателя в 2016 г. к 2015 г. составит 49,4%. Портфель контрактов на 
2017 г. — 1832 млн руб., темп роста к 2016 г. — 52%. Планируемый 
объем производства 2020 г. — 4800 млн руб. Численность персона-
ла — 576 человек, (из них пять — КТН). Численность конструктор-
ско-технологических служб составляет 172 сотрудника. 

Важные преимущества и сильные стороны компании
Экспорт в 2015 г. составил 5,5%э в общем объеме выручки, основ-
ная страна экспортер — США. В активе 65 патентов. Предприятие 
имеет замкнутый цикл производства, обладает современными 
технологическими мощностями.

Информация о компании
www.orbitaenvo.ru

Год основания компании
1945

Руководство компании
Генеральный директор  
Романов Олег Петрович

Отрасль
Электроника  
и приборостроение

Направление деятельности
Разработка, освоение и выпуск 
аппаратуры регулирования и 
контроля систем электроснаб-
жения космических аппаратов, 
автономных турбогенератор-
ных источников электропита-
ния, электроприводов специ-
ального назначения

Структура компании
Головной офис компании 
находится в Воронеже, пред-
приятие имеет три научно-про-
изводственных комплекса 
общей площадью 40 тыс. м², 
(заготовительное, механообра-
батывающее, гальваническое, 
механосборочное, литейное и 
электросборочные производ-
ства, лабораторно-испытатель-
ный центр)

Контакты
г. Воронеж, ул. Пеше-Стрелец-
кая, 88, тел.: (473) 263–21–24,  
8 (473) 239–12–14,  
info@orbitaenvo.ru

ЗАО «Орбита»

Флагманская технология/продукт
Беспроводная система «Стрелец®» — единственная профессио-
нальная беспроводная система охранно-пожарной и адресно-ана-
логовой пожарной сигнализации и оповещения. Впервые в мире: 
локация внутри здания с «Браслет-ПРО» по радиосигналам от уже 
установленных пожарных датчиков.

Портфель продуктов
Гибридная система безопасности (радио+провод) «Стрелец-Ин-
теграл», автоматическая система вызова пожарных ПАК «Стре-
лец-Мониторинг», наручные оповещатели «Браслет-ПРО» из соста-
ва системы «Стрелец».

Ключевые заказчики/партнеры
Лондонский Биг-Бен, королева Великобритании, ВМФ Великобри-
тании, ведущие отели Великобритании, Королевский театр Бель-
гии, Венгерская Академия наук, аэропорт г. Корк, Цирк дю Солей 
в Германии, Государственный Эрмитаж, Третьяковская галерея, 
ЦУП во Внуково, МВД, ФСБ, МЧС, МО КВЦ «Патриот», ОАО «Урал-
машзавод», Госпиталь для ветеранов войн № 3 в Москве, Город-
ская клиническая больница имени О.М. Филатова, Клиническая 
больница при академии им. И.И. Мечникова, Станция «Восток» и 
«Новолазаревская» и др.

Экономические показатели деятельности компании
Выручка в 2015 г. достигла 1 409 млн руб. В «Аргус-Спектре» тру-
дится более 250 специалистов, из них в отделе разработки — 50 
человек. 

Важные преимущества и сильные стороны компании
Экспорт технологий составил более 50% в выручке предприятия за 
2015 г. Доля на рынке беспроводных систем безопасности — 20%, 
в активе ООО «Аргус-Спектр» более 25 патентов на собственные 
разработки. 

Информация о компании
www.argus-spektr.ru

Год основания компании
1993

Руководство компании
Генеральный директор Левчук 
Сергей Анатольевич, испол-
нительный директор Левчук 
Михаил Сергеевич

Отрасль
Электроника и приборостро-
ение

Направление деятельности
Разработка и производство 
беспроводных и проводных 
систем безопасности

Структура компании
Представительства в Москве и 
Триесте (Италия)

Контакты
197342, г. Санкт-Петербург, 
Сердобольская, 65,  
тел.: (812) 703–75–00,  
mail@argus-spectr.ru

ООО «Аргус-Спектр»
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МАЛЫЕ КОМПАНИИ (ВЫРУЧКА ДО 800 МЛН РУБ.)

Флагманская технология/продукт
Характеристики винтовки Orsis T-5000M позволяют обеспечить 
высокую точность стрельбы на дальних дистанциях (до 1500м). 
Orsis Hunter M — винтовка, предназначенная для различных 
видов охот, с ручным типом перезаряжания, изготовлена на базе 
многозарядной затворной группы с двумя боевыми упорами. 
Винтовка Orsis Varmint M предназначена для спортивных состя-
заний или специальных видов охоты. Orsis SE Alpine M специ-
ально спроектирована для горной охоты и стрельбы на средние 
и дальние дистанции. Охотничий карабин Orsis 120 предназна-
чен для различных видов охоты. 

Портфель продуктов
Винтовки Orsis, спортивные пистолеты Glock, ружья Marocchi, 
коптеры.	

Ключевые заказчики/партнеры
Стрелки-спортсмены, охотники

Экономические показатели деятельности компании
Выручка за 2015 г. составила 787,8 млн руб., темпы роста пока-
зателя за 2010–2015 гг. — 118%. Численность персонала — 150 
сотрудников.

Важные преимущества и сильные стороны компании
В настоящее время «Промтехнология» уверенно чувствует себя 
на рынке России и Евросоюза, постоянно увеличивая присут-
ствие на них и расширяя рынки сбыта. На мощностях завода 
налажен полный цикл производства высокоточного оружия: 
изготовление стволов, затворных групп, спусковых механизмов, 
лож, сборка, проверка и тестовый отстрел готовых изделий. Все 
модели винтовок — полностью самостоятельные, оригинальные 
разработки собственного конструкторского бюро. Каждая вин-
товка Orsis изготавливается с применением самых передовых 
технологий на современном оборудовании.	

Флагманская технология/продукт
Семейство симуляторов ENSIM™ позволяет осваивать принципы 
проведения многочисленных эндоскопических вмешательств в 
безопасном, высокоточном виртуальном и анатомически коррект-
ном пространстве. Таким образом, курсант получает возможность 
не только развивать свои практические навыки использования ин-
струментов, но и закреплять теоретические знания о технологии 
и тактике проведения вмешательств в безопасном, высокоточном 
виртуальном анатомически корректном пространстве, без потен-
циального вреда живому человеку.
Разнообразные модификации симуляторов ENSIM™ позволяют 
выбрать наиболее подходящее решение относительно процесса 
обучения в зависимости многочисленных факторов, таких как 
формат занятий, состав учебных групп и необходимая глубина 
охвата особенностей хода реальной процедуры.

Портфель продуктов
Виртуальный тренажер для практических навыков в анестезио-
логии и реаниматологии ENSIM™ RAN, виртуальный симулятор 
лапароскопических вмешательств ENSIM™ LPR, виртуальный 
симулятор эндоваскулярных вмешательств ENSIM™ EVS, виртуаль-
ный симулятор гистероскопических вмешательств ENSIM™ GHS и 
многое другое.

Ключевые заказчики/партнеры
Медицинские вузы, медицинские центры, медицинские учрежде-
ния и др.

Экономические показатели деятельности компании
Выручка за 2015 г. составила 416,49 млн руб., темпы роста пока-
зателя за 2010–2015 гг. — 7368%. Численность персонала — 121 
сотрудника, у двоих имеется ученая степень. 

Важные преимущества и сильные стороны компании
Доля на рынке высокотехнологичных медицинских симулято-
ров свыше 50%. Предприятие осуществляет поставки на рынки 
Европы, Азии, США и стран СНГ. ООО «Эйдос-Медицина» — 
крупнейший резидент кластера БиоМед «Сколково», победитель 
общероссийской национальной предпринимательской премии 
«Бизнес-успех-2015», инициатор создания Центра медицинской 
науки (Казань), утвержденного председателем наблюдательного 
совета АСИ России Владимиром Путиным. В активе компании 10 
патентов. 

Информация о компании
www.orsis.com; бренд Orsis

Год основания компании
2011

Руководство компании
Генеральный директор  
Федотов Александр  
Владимирович

Отрасль
Машиностроение

Направление деятельности: 
Полный цикл производства 
высокоточного оружия: изго-
товление стволов, затворных 
групп, спусковых механизмов, 
лож, сборка, проверка и тесто-
вый отстрел готовых изделий

Структура компании
Филиалы и обособленные под-
разделения отсутствуют

Контакты
г. Москва, ул. Подъемная, 14, 
стр. 8, тел.: (495) 647–88–66, 
info@orsis.com

Информация о компании
www.eidos-medicine.com

Год основания компании
2012

Руководство компании
Генеральный директор  
Валеев Ленар Наилевич

Отрасль
Электроника  
и приборостроение

Направление деятельности
Разработка и производство 
медицинских роботов-симуля-
торов

Структура компании
Предприятие находится в Ка-
зани

Контакты
420107, Республика Татарстан,  
г. Казань, ул. Петербургская,  
д. 50, тел.: (843) 227–40–63, 
mail@oooeidos.ru

ООО «Эйдос-Медицина»ООО «Промтехнология»
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МАЛЫЕ КОМПАНИИ (ВЫРУЧКА ДО 800 МЛН РУБ.)

Флагманская технология/продукт
Авиационная техника и метеорологическое оборудование: 
мобильные и стационарные лидарные комплексы для экологиче-
ского мониторинга атмосферы, ветровые лидары, облакомеры; 
комплексы специального назначения; спектроскопичение при-
боры: системы бесконтактного экспресс-теста состояния алко-
гольного опьянения, детекторы взрывчатых и опасных веществ, 
рамановские спектрометры, мобильные и стационарные детек-
торы утечек газа и пр.; сложные интегрированные лазерные и 
оптоэлектронные системы; мощные лазеры различного назначе-
ния; разработка производственных технологий.

Портфель продуктов
Система бесконтактного дистанционного экспресс-теста состо-
яния алкогольного опьянения («Алкорамка»); ветровые лидары 
для оперативного дистанционного измерения скорости и на-
правления ветра на заданных высотах, лидарные комплексы для 
экологического мониторинга, детекторы взрывчатых и опасных 
веществ, мощные лазеры.

Ключевые заказчики/партнеры
Федеральные министерства и ведомства (Минобороны, 
Минпромторг и т. д.), государственные и коммерческие струк-
туры (ОАО «НИАТ», ПАО «РКК Энергия» имени С.П. Королева», 
ФГУП «Гознак» и т. д.), образовательные центры (БГТУ «Воен-
мех» им Д.Ф. Устинова, СПБГУ, СПбГПУ (Политех) и т. д.), фонды 
и ассоциации, крупнейшие промышленные предприятия Рос-
сии.

Экономические показатели деятельности компании
По итогам 2015 г. выручка составила 611,8 млн руб., темпы роста 
показателя за 2010–2015 гг. составили 76%.

Важные преимущества и сильные стороны компании
Темпы роста за 2010–2015 гг.— 39%. Экспорт продукции в 2015 
г. на Тайвань и в Китай составил 0,3% в общем объеме выручки. 
Компания обладает 10 актуальными патентами. На 2015 г. в кол-
лективе 96 сотрудников, у 20 из них имеется научная степень.

Флагманская технология/продукт
Разработка по заказу высокотехнологичных промышленных ком-
паний технологий, конструкций, оборудования и продуктов на 
основе передовых цифровых технологий (CAD/CAE/CAO/HPC). 

Портфель продуктов
Математическое моделирование и компьютерный инжиниринг 
материалов, композитных структур и физико-механических про-
цессов, современных машин и конструкций; разработка конструк-
торской документации; разработка технологических процессов и 
технологической документации на производственные процессы, 
эксплуатационной, ремонтной документации; создание опытных 
образцов разрабатываемых продуктов.

Ключевые заказчики/партнеры
Сотрудники CompMechLab® имеют многолетний успешный опыт 
работы по заказам BMW, Volkswagen, Daimler, General Motors, ФГУП 
НАМИ, УАЗ, «Автоваза», Airbus, Boeing, ОАК, ABB, General Electric, 
LG Electronics, Samsung, Siemens, Schlumberger, «Газпрома», ГК «Ро-
стех», ОДК, ОРКК, РКК «Энергия», ГК «Роскосмос», ОСК, ГК «Роса-
том» и др.

Экономические показатели деятельности компании
Выручка в 2015 г. составила 296,5 млн руб., среднегодовые темпы 
роста показателя в 2010–2015 гг. достигли 100%, доля на рынке — 
0,2%, более 5% выручки в 2015 г. получено от экспорта, на 7 разра-
боток компания имеет зарегистрированные права, доля сотрудни-
ков с научной степенью составляет 20%.

Важные преимущества и сильные стороны компании
Команда, обладающая мировыми компетенциями и опытом 
выполнения проектов по заказу высокотехнологичной промыш-
ленности, а также полный набор необходимых компьютерных и 
суперкомпьютерных технологий для решения инженерно-техно-
логических задач. Неоднократный победитель различных отрасле-
вых конкурсов.

Информация о компании
www.lsystems.ru

Год основания компании
1998

Руководство компании
Генеральный директор  
Морозов Алексей  
Владимирович

Отрасль
Электроника  
и приборостроение

Направление деятельности
Лазерные технологии и опто
электроника, приборострое-
ние, НИОКР

Структура компании
Филиалы и обособленные под-
разделения отсутствуют

Контакты
г. Санкт-Петербург, п. Стрель-
на, ул. Связи д. 34, лит. А, 
office@lsystems.ru,  
тел.: (812) 612–02–88

Информация о компании
www.fea.ru, бренд 
CompMechLab®

Год основания компании
2006

Руководство компании
Генеральный директор  
Л.А. Васильева 

Отрасль
Инжиниринговые услуги

Направление деятельности
Разработка оригинальных гло-
бально конкурентоспособных 
технологий и решений на осно-
ве передовых производствен-
ных технологий, встраивание 
в технологические цепочки и 
производство промышленных 
компаний мирового уровня, 
разработка и трансфер тех-
нологических цепочек нового 
поколения в отечественную 
промышленность

Структура компании
Входит в ГК CompMechLab®, 
представительство в Германии 
(Мюнхен)

Контакты
Россия, г. С. Петербург,  
ул. Гжатская, д. 21, корп. 2,  
тел: (812) 309–17–77, 
orozhdestvenskiy@compmechlab.
com 

ООО «Лаборатория ”Вычислительная механика”»ООО «Научно-производственное предприятие ”Лазерные системы”»
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МАЛЫЕ КОМПАНИИ (ВЫРУЧКА ДО 800 МЛН РУБ.)

Флагманская технология/продукт
НТЦ «Бакор» занимается производством наномодифицирован-
ных керамических мембран и фильтровальных установок на их 
основе для фильтрации и обезвоживания концентратов горно-ме-
таллургической промышленности, производством особо чистой 
высокоогнеупорной керамики, а также керамических материалов 
стойких в агрессивных расплавах, производством огнеупорной 
футеровки различных тепловых агрегатов. Проводит исследова-
ния в области специальных керамических материалов.

Портфель продуктов
Корундомуллитоциркониевая керамика, мертели огнеупорные, 
втулки керамические, хромсодержащая керамика, бадделеито
корундовые огнеупоры, высокоогнеупорная керамика из вы-
сокочистых оксидов; металлопроводящие системы, тигли, 
фильтровальное оборудование (фильтры для концентратов, 
растворов и газов); аэраторы.

Ключевые заказчики/партнеры
Металлургическая отрасль: «Северсталь», «Полюс Золото», «Ме-
таллоинвест», «Норильский никель», «Евраз Холдинг», партнеры 
по исследовательской деятельности: вузы (МГУ им. Ломоносова, 
МГТУ им. Н.Э. Баумана), институты РАН (ИОНХ им. Н.С. Кур-
накова, Институт катализа им. Г.К. Борескова, г. Новосибирск 
и др.), отраслевые НИИ (НИФХИ им. Л.Я. Карпова, ФЭИ им. А.И. 
Лейпунского и др.).

Экономические показатели деятельности компании
Выручка за 2015 год составила 827,25 млн руб., темпы роста по-
казателя за 2010–2015 гг. — 41%. Численность персонала компа-
нии — 94 сотрудника, у пяти из них имеется научная степень.

Важные преимущества и сильные стороны компании
Объем экспорта НТЦ «Бакор» в 2015 г. составил более 22% в 
общем объеме выручки, основные страны экспорта: Казах-
стан, Белоруссия, Перу. В планах экспорт в Чили, Бразилию, 
Индию, Вьетнам, Австрию. Продукция защищена российскими 
и международными патентами. Компания владеет более 85 
патентами РФ, двумя евразийскими патентами, а также зареги-
стрированным товарным знаком. НТЦ «Бакор» сертифицирован 
системой менеджмента качества на соответствие требованиям 
ГОСТ РИСО 9001-2008. 

Флагманская технология/продукт
Производство атравматических игл с шовными нитями для сшива-
ния тканей при оперативных вмешательствах в микрохирургии, 
нейрохирургии, пластической и общей хирургии. Инструменты 
однократного применения для офтальмологии при выполнении 
операций катаракты. Инструменты для детской хирургии (бужи 
уретральные, зажимы сосудистые, зеркала, иглодержатели, 
ножницы, пинцеты сосудистые), изготовленные из нержавеющей 
стали и титановых сплавов, пластины и винты для остеосинтеза 
трубчатых костей.

Портфель продуктов
Изделия для остеосинтеза; микрохирургические титановые ин-
струменты для офтальмологии, сосудистой хирургии, кардиохи-
рургии, нейрохирургии, детской хирургии, пластической хирур-
гии; наборы хирургических инструментов; шовный материал с 
иглами атравматическими на основе импортного и отечественно-
го сырья.

Ключевые заказчики/партнеры
Более 14 000 организаций по всему миру, в том числе медицин-
ские учреждения различных уровней. 

Экономические показатели деятельности компании
Выручка группы в 2015 г. составила 251,5 млн руб., темпы роста 
показателя в среднем за 2010–2015 гг. достигли 150%. Суммарно в 
группе компаний трудится 188 человек, доля научного и инженер-
ного персонала, имеющего научные степени, — 11%.

Важные преимущества и сильные стороны компании
На предприятии внедрено уникальное технологическое обору-
дование, производство сертифицировано в соответствии с ISO 
13485:2003. Микрохирургические инструменты имеют Европей-
ский сертификат качества СЕ и регистрацию FDA в США. ПТО 
«Медтехника» неоднократно признавалось призером и победите-
лем отраслевых выставок-ярмарок. В активе компании множество 
патентов на полезные модели и способы производства.

Информация о компании
www.ntcbakor.ru

Год основания компании
1991

Руководство компании
Генеральный директор  
Красный Борис Лазаревич

Отрасль
Научные исследования и раз-
работки в области естествен-
ных и технических наук.

Направление деятельности: 
Разработка и производство 
новых видов керамических 
материалов

Структура компании
Филиалы отсутствуют

Контакты
108851, г. Щербинка,  
ул. Южная, 17,  
тел.: (495) 502–78– 68,  
bakor@ntcbakor.ru

Информация о компании
www.medtech.ru

Год основания компании
1998

Руководство компании
Генеральный директор  
Щербаков Виктор Дмитриевич

Отрасль
Медицинская техника

Направление деятельности
Разработка и производство 
широкого спектра медицинских 
изделий для хирургии на основе 
титановых сплавов и нержавею-
щей стали

Структура компании
Представительства компании 
открыты в России, Канаде, 
Болгарии, Узбекистане, Польше, 
Казахстане, на Украине. Прода-
жи осуществляются совместно 
с дочерней компанией ООО 
«Производственно-торговое 
объединение Медтехника»

Контакты
г. Казань, ул. Восстания, 100, 
тел.: (843) 560–57–24,  
medtech@medtech.ru

ООО «Производственно-техническое объединение ”Медтехника”»ЗАО «Научно-технический центр ”Бакор”»
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МАЛЫЕ КОМПАНИИ (ВЫРУЧКА ДО 800 МЛН РУБ.)

Флагманская технология/продукт
Гибриды подсолнечника «Светлана», «Премьер», «Любо», «Надежда».
Гибриды отличаются короткими сроками созревания, имеют 
высокий показатель масличности и урожайности, устойчивы к 
заболеваниям, показывают пригодность для выращивания при 
умеренных температурах.

Портфель продукто
Масличные гибриды подсолнечника, декоративный подсолнеч-
ник (ассортимент гибридов подсолнечника насчитывает 23 наи-
менования); сорго зерновое, сорго сахарное, сорго-суданковые ги-
бриды (гибридов и сортов сорговых культур — 12 наименований). 

Ключевые заказчики/партнеры
Компания участвует в различных селекционных програм-
мах совместно с BASF (Германия), Trakya Agricultural Research 
Institute (Турция), Agroman Chemicals & Seeds (Пакистан), Safgen 
Tohumculuk Tarim Ur. San. ve Ticaret Ltd. (Турция), BETA Ziraat ve 
Ticaret A.S. (Турция), Saaten Union (Румыния), Agricultural Institute 
Osijek (Хорватия), ФГБНУ «ВНИИМК им. В.С. Пустовойта». В числе 
партнеров оптовые компании, работающие на рынках семян мас-
личных культур и кормовых культур для животноводства.

Экономические показатели деятельности компании
По итогам 2015 г. выручка составила 331,8 млн руб., темпы роста 
показателя за 2010–2015 гг. превысили 50%. В штате работают 
25 человек.

Важные преимущества и сильные стороны компании
Доля на рынке семян подсолнечника достигает 5,3%; гибридные 
сорта, выведенные в «Агроплазме», зарегистрированы за рубе-
жом, семена экспортируются на Украину, в Казахстан, Пакистан. 
Компания зарегистрировала восемь патентов на селекционные 
достижения.

Флагманская технология/продукт
Аппарат для гистологической обработки тканей АГОТ-1 предна-
значен для фиксации, обезвоживания и инфильтрации парафином 
гистологических образцов. Сфера применения данных аппара-
тов — рутинная и научно-исследовательская лабораторная ги-
стологическая практика. Многофункциональный хирургический 
микроскоп «Маловизор» для создания увеличенного изображения 
операционного поля при проведении нейрохирургических, оф-
тальмологических и ЛОР-операций. Комплекс обработки изби-
рательных бюллетеней предназначен для автоматизированного 
подсчета голосов избирателей при проведении выборов и референ-
думов.

Портфель продуктов
Более 40 моделей медицинских изделий, оптические приборы, 
комплексы обработки избирательных бюллетеней, техническая 
поддержка и ремонт оборудования.

Ключевые заказчики/партнеры 
Научно-исследовательские институты, больницы, поликлиники, 
лаборатории (ГУ НИИ скорой помощи им. И.И. Джанелидзе, г. 
Санкт-Петербург, ФГБУ «Клиническая больница №1» Управления 
делами президента РФ и др.)

Экономические показатели деятельности компании
В 2010–2015 гг. выручка ежегодно росла в среднем на 41%, достиг-
нув в 2015 г. 237,4 млн руб. Штат сотрудников насчитывает 75 чело-
век, 4% персонала имеют научные степени. 

Важные преимущества и сильные стороны компании
Доля на рынке медицинской техники и изделий медицинского 
назначения — 12%, продукция экспортируется в Казахстан и Бе-
лоруссию, в планах развития — экспорт в Индию, Вьетнам, страны 
Африки и Ближнего Востока. В активе 13 патентов на полезные 
модели и промышленные образцы, 20 регистрационных удостове-
рений на медицинские изделия.

Информация о компании
www.agroplazma.com

Год основания компании
2000

Руководство компании
Директор Бенко Николай  
Иванович

Отрасль
Биотехнологии. Селекция и 
семеноводство

Направление деятельности
Производство семян полного 
цикла (наука, выращивание 
и маркетинг), селекция и 
семеноводство сельскохозяй-
ственных культур, гибриды и 
сорта подсолнечника, сорго и 
кукурузы.

Структура компан
Центральный офис располо-
жен в г. Краснодар, включает 
основные подразделения. 
Система дистрибуции охва-
тывает 38 областей России и 
Казахстан

Контакты
350012, г. Краснодар,  
ул. Красных партизан, д. 71, 
тел.: (495) 664–9–77,  
(861) 222–23–28,  
(918) 029–49–96

Информация о компании
www.orionmedic.ru

Год основания компании
1993

Руководство компании
Генеральный директор  
Пантелеев Леонид Николаевич

Отрасль
Медицинская техника

Направление деятельности
Разработка и производство 
изделий медицинского назна-
чения

Структура компании
Дилерская сеть, представленная 
в Санкт-Петербурге, Москве, 
Екатеринбурге, Ростове-на-До-
ну, Иркутске

Контакты
194100, Санкт-Петербург, ул. 
Кантемировская, 39А, офис 419, 
тел.: (812) 295–05–87,  
sale@orionmedic.ru

ЗАО «Орион Медик»ООО «Агроплазма»
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Флагманская технология/продукт
Программная платформа видеоменеджмента SecurOS™ для органи-
зации систем безопасности как локальных объектов, так и террито-
риально-распределенных систем масштаба «Безопасный город».

Портфель продуктов
•	 программные продукты видеонаблюдения,
•	 интеллектуальные средства распознавания, видеоанализа 

и контроля,
•	 аппаратно-программные комплексы (фотовидеофиксации 

нарушений ПДД, средства коллективного отображения инфор-
мации, видеосервера и т. д.).

Продукты ориентированы на технически сложные решения для по-
строения крупных распределенных систем безопасности в коммер-
ческом и государственном секторах: для промышленных холдингов, 
транспорта, финансового сектора, торговли и т. д.

Ключевые заказчики/партнеры
«Московское центральное кольцо», ОАО «Северсталь, ОАО «Авто-
ваз», ОАО «СУЭК», «Каргилл», Новошахтинский НПЗ, ОАО «Концерн 
Калашников», группа «Продо», ПАО «Лукойл» ГК «Росавтодор», 
ФТС России, ОАО «Центральная ППК», ОАО «ФПК» и др.

Экономические показатели деятельности компании
Выручка за 2015 г. — 430,7 млн руб., темпы роста  
за 2010–2015 гг. — 62%. 

Важные преимущества и сильные стороны компании
Доля на ключевых рынках: системы видеоменеджмента — 10%, си-
стемы видеоаналитики (15%), системы видеофиксации нарушений 
ПДД — 1%. Экспорт в 2015 г. составил 7% в общем объеме выручки, 
основные страны-экспортеры: США, Казахстан, Эстония, Армения, 
Белоруссия. Член ассоциации ONVIF. ИСС традиционно входит в 
топ-10 мирового, американского и EMEA рейтингов Market Shares for 
VMS и Market Shares for Non-Security Solution Vendors of VMS исследо-
вательской компании IMS (IHS) research.

Флагманская технология/продукт
Мультисервисная платформа «Волга» для построения высокоско-
ростных DWDM-сетей поддерживает скорости до 400 Гбит/с в 
одном канале. DWDM — технология спектрального уплотнения 
оптических каналов, обеспечивает высокую емкость сетей за 
счет одновременной передачи множества каналов по одному 
оптическому волокну на разных длинах волн. 100 Гбит/с «Волга» 
поддерживает до 96 каналов, а для 400 Гбит/с — до 48 каналов в 
одном волокне. 

Портфель продуктов
Т8 производит линейку DWDM-оборудования, в которой есть все 
необходимое оборудование для построения сетей любой топо-
логии: транспондеры, мукспондеры, оптические усилители и 
мультиплексоры и др. Выпускаемое оборудование имеет статус 
«телекоммуникационного оборудования российского происхож-
дения». Второе направление — система «Дунай» для организа-
ции периметральной охраны протяженных объектов. 

Ключевые заказчики/партнеры
Телекоммуникации — «Ростелеком», «Россвязь», «Инновентика», 
«Связьтраснефть», «Газпром Телеком», «Казактелеком»; нефтя-
ной сектор — «Газпром»; финансовый сектор — Сбербанк.

Экономические показатели деятельности компании
Выручка за 2015 г. составила 611,6 млн руб., темпы роста показа-
теля за 2010–2015 гг. — 28%. В Т8 работает 128 сотрудника, у 14 
из них имеются ученые степени.	

Важные преимущества и сильные стороны компании
Единственное предприятие в России, разработавшее блоки 
100 и 400Гбит/с. На 100Гбит/с-оборудовании было поставлено 
несколько мировых рекордов в передаче данных. Группа экспор-
тирует продукцию в Казахстан. Т8 входит в топ-10 инновацион-
ных компаний рейтинга «ТехУспех-2014» и является лауреатом 
премии Cnews Awards-2013 в номинации «Российские техноло-
гии». В 2015 г. компания стала номинантом правительственной 
премии «Индустрия».

Информация о компании
www.iss.ru

Год основания компании
1996

Руководство компании
Генеральный директор  
Жаркой Роман Михайлович

Отрасль
Информационные технологии

Направление деятельности
Разработка и поставка ком-
плексных решений для по-
строения систем безопасности 
и автоматизации технологи-
ческих и бизнес-процессов 
на базе разрабатываемых 
программных средств видео
менеджмента и интеллек-
туальной видеоаналитики 
(SecurOS™)

Структура компании
ООО «ИСС-Интегратор», ООО 
«ИСС-Софт», ООО «ИСС Торго-
вый дом», ООО «Ай-Эс-Эс»

Контакты
107023, г. Москва, ул. Суворов-
ская, дом 19, стр.1, info@iss.ru, 
тел.: (495) 645–21–21

Информация о компании
www.t8.ru

Год основания компании
2008

Руководство компании
Генеральный директор  
Трещиков Владимир  
Николаевич

Отрасль
Информационные технологии.

Направление деятельности
Производитель телекомму-
никационного оборудования 
спектрального уплотнения 
(DWDM) «Волга» для опти-
ческих сетей связи. Допол-
нительное направление — 
разработка и производство 
распределенного акустическо-
го сенсора «Дунай»

Структура компании
В ГК «Т8» объединены ООО 
«Т8», ООО «Т8 НТЦ», ООО «Т8 
Сенсор». Офисы в Москве и 
Санкт-Петербурге, партнер в 
Казахстане — НПО «Восток»

Контакты
107076, Москва,  
Краснобогатырская ул.,  
д. 44, стр. 1,  
тел.: (495) 380–01–39,  
info@t8.ru

ООО «Т8»
Холдинг «ИСС» в составе ООО «ИСС-Интегратор», ООО «ИСС-Софт»,  
ООО «ИСС Торговый дом», ООО «Ай-Эс-Эс»
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Флагманская технология/продукт
Локализованное производство инновационных препаратов для 
лечения заболеваний крови: препараты Октанат и Октанайн Ф 
для лечения и профилактики кровотечений у пациентов с 
врожденной гемофилией А и В.

Портфель продуктов
 «Скопинфарм» выпускает 15 наименований лекарственных пре-
паратов для лечения желудочно-кишечного тракта, нейромоду-
ляторы, иммуномодуляторы, антибиотики и др. Ряд препаратов 
включен в перечень лекарств для лечения жизнеугрожающих 
и хронических заболеваний. В настоящее время локализуется 
производство ряда инновационных препаратов для лечения со-
циально значимых заболеваний (онкология, СПИД и др.).

Ключевые заказчики/партнеры
Осуществляет производство препаратов ведущих мировых 
фармацевтических компаний «Октафарма Нордик АБ» (Швейца-
рия), «Новартис Фарма» (Швейцария), STADA (Германия). 

Экономические показатели деятельности компании
Выручка в течение 2010–2015 гг. росла в среднем на 117% в год и 
достигла в 2015 г. 239,6 млн руб. (с учетом выручки, полученной 
ООО «Скопинфарм» за услуги по договорам контрактного произ-
водства и стоимости произведенной продукции в ценах реали-
зации, общая выручка достигла 1 562 млн руб.). На предприятии 
заняты 123 человека.

Важные преимущества и сильные стороны компании
«Скопинфарм» располагает современными производственными 
мощностями для выпуска ТЛФ, препаратов факторов крови, кон-
трольно-аналитической лабораторией для проведения полного 
цикла физико-химических анализов и биохимических анализов 
крови. В рамках программы импортозамещения планируется 
наладить производство полного цикла всей линейки препаратов 
крови в объеме не менее 30% от потребности России, а также 
запустить производство инновационных лекарств в лиофилизи-
рованной форме в преднаполненных шприцах.

Флагманская технология/продукт
Проведение НИОКР, синтез новых химических продуктов и 
конкурентоспособных технологий, получение на их основе 
функциональных ПАВ и производных для нужд бытовой химии, 
косметики, медицины, нефтегазодобычи, дорожного строитель-
ства и др.

Портфель продуктов
Технологии органического синтеза по производству ПАВ; функ-
циональные ПАВ для нужд народного хозяйств, химические 
реагенты и составы для дорожного строительства, нефтегазодо-
бычи и др.

Ключевые заказчики/партнеры
Бытовая химия, средства личной гигиены, косметика: ООО 
«Проктер энд Гэмбл», ООО «Реккит Бенкизер», ЗАО «Лореаль», 
ОАО «Нэфис Косметикс», ЗАО «Ступинский химический завод», 
АО ПКК«Весна», ОАО «Фаберлик»; нефтегазодобыча и дорожное 
строительство: АО «Полиэкс», ООО «Уралхимпласт-Амдор», ООО 
«Татнефть-ХимСервис» и др.	

Экономические показатели деятельности компании
Выручка за 2015 г. составила 740,45 млн руб. без учета НДС, 
темпы роста показателя за 2010–2015 г. — 28%. Среднесписоч-
ная численность персонала — 100 человек, у пяти есть ученая 
степень.

Важные преимущества и сильные стороны компании
Кооперация и оперативное взаимодействие между наукой и 
производством, а также полувековой опыт в отрасли создают 
предпосылки для постоянного поддержания конкурентоспособ-
ности технологий и выпускаемой продукции и создания инно-
вационных востребованных продуктов.
Доля на рынке функциональных ПАВ — 40%. Все научные и 
технологические разработки защищены патентами. На пред-
приятии работает система СМК, продукция соответствует 
требованиям ISO 9001:2015, внедрена автоматическая система 
управления.

Информация о компании
www.skopinpharm.com

Год основания компании
2012

Руководство компании
Генеральный директор  
Багдасарова Лариса Семеновна

Отрасль
Фармацевтика

Направление деятельности
Производство лекарственных 
препаратов: полный цикл ТЛФ 
(капсулы, таблетки непокры-
тые и покрытые оболочкой); 
полный цикл производства 
плазматических препаратов 
крови; вторичная упаковка: 
онкологические препараты, 
вакцины, моноклональные 
антитела, антибиотики

Структура компании
ООО «Скопинфарм» — пред-
приятие ГК «Фармимэкс» 
(Москва)

Контакты
391800, Рязанская область, 
Скопинский район, с. Успен-
ское, тел.: (49156) 2–28–44

Информация о компании
Научно-производственное 
объединение «НИИПАВ» — 
современное динамично 
развивающееся инновацион-
ное предприятие, специали-
зирующееся на разработке и 
производстве функциональ-
ных поверхностно-активных 
веществ (ПАВ)

Год основания компании
1992

Руководство компании
Президент, председатель НТС, 
к.х.н. Чебаксаров Аркадий 
Иванович; генеральный ди-
ректор Чебаксарова Людмила 
Васильевна

Отрасль
Химия

Направление деятельности
Производство органических 
поверхностно-активных ве-
ществ и НИР

Структура компании
Центральный офис НПО «НИИ-
ПАВ» находится в Волгодонске.

Контакты 
г. Волгодонск, ул. Химиков, 62, 
info@niipav.ru,  
тел.: (8639) 24–31–01,  
24–31–02, www.niipav.ru

ООО «НПО ”НИИПАВ”»ООО «Скопинфарм»
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Флагманская технология/продукт
Сервис подмены эфирной рекламы на интернет-рекламу позво-
ляет телеканалам монетизировать интернет-эфир. Виртуальный 
комментатор — добавление дополнительных звуковых дорожек 
в поток, чтобы конечные пользователи могли выбирать альтер-
нативный вариант озвучивания. Облачное хранилище контента 
позволяет ТВ-оператору гарантировать качественный доступ 
пользователя к любому, даже самому популярному и тяжелому 
контенту из любого региона без перегрузки собственной инфра-
структуры.

Портфель продуктов
Организация онлайн-трансляций — возможность проведения 
видеотрансляций в интернете на аудиторию любого размера и 
на любые устройства. Медиа  по запросу — возможность загруз-
ки контента на максимальной скорости при снижении нагрузки 
на сервер. Ускорение загрузки сайтов для увеличения конвер-
сии.

Ключевые заказчики/партнеры 
медиахолдинг ВГТРК, телеканалы РБК, RUTV, EuropaplusTV 
(всего сотрудничает с более 130 телеканалами). Информаци-
онные агентства: РИА Новости и Итар ТАСС. Wowza Streaming 
Engine™ — медиасервер, «Бонус ТВ» — интерактивное цифровое 
телевидение, AVerMedia Technologies — компания, специализи-
рующаяся на производстве презентационного мультимедийного 
оборудования, Matrix Engineering — системный интегратор и др.

Экономические показатели деятельности компании
Выручка в 2015 г. составила 155,9 млн руб., среднегодовые 
темпы роста показателя в 2010–2015 гг. — 175%, штат сотрудни-
ков — 54 человека.

Важные преимущества и сильные стороны компании
Доля на рынке сетей доставки контента — 48%, в 2015 г. объем 
экспорта вырос почти в 2,5 раза по сравнению с уровнем 2014 г. 
и составил около 10% от выручки за 2015 г. Основные направле-
ния экспорта услуг и решений: Латвия, Грузия, Армения, Китай 
и Казахстан.

Флагманская технология/продукт
Инновационный комплекс «Астрал Отчет» позволяет пользовате-
лям оперативно осуществлять юридически значимый защищен-
ный электронный документооборот с контролирующими органа-
ми и контрагентами с использованием электронной подписи.

Портфель продуктов
Программа «Астрал Отчет»; «Астрал-Отчетность» («1С-От-
четность»); «Астрал Навигатор»; Astral Video System (AVS); 
AstralChecker; «Астрал-ЭТ»; «Сверка.НДС»; электронный доку-
ментооборот (компания имеет статус оператора электронного 
документооборота счетами-фактурами); услуги удостоверяющего 
центра (выдача электронной подписи); обеспечение информаци-
онной безопасности (построение VPN-сетей, защищенная корпора-
тивная сеть передачи данных, внедрение систем видеонаблюдения 
и видеопротоколирования и др.) и т. д.

Ключевые заказчики/партнеры 
1С; финансовая отрасль (банкинг) — ЮниКредитБанк, Банк Тинь-
кофф; ОАО «ИнфоТеКС», Aladdin Software Security R.D., НИП «Ин-
формзащита», ФГУП ГНИВЦ ФНС, компания «Инфо-Бухгалтер».	

Экономические показатели деятельности компании
Выручка за 2015 г. составила 640,66 млн руб., темпы роста показа-
теля за 2010–2015 гг. — 33%. Численность персонала — 359 сотруд-
ников, у двоих имеется научная степень.

Важные преимущества и сильные стороны компании
У ЗАО «Калуга Астрал» девять свидетельств о регистрации про-
грамм для ЭВМ, имеются все необходимые сертификаты для 
продаж и сопровождения СКЗИ КриптоПро CSP и ViPNet CSP. 
Разрабатываемые продукты имеют сертификаты соответствия 
Росстандарта России и специальное заключение ФСБ, подтвержда-
ющее обоснованность устройства системы криптографической 
защиты. Компания обладает всеми необходимыми для осущест-
вления деятельности лицензиями ФСТЭК, ФСБ, Министерства 
обороны, Минкомсвязи; сертификаты соответствия системы 
менеджмента качества.

Информация о компании
www.cdnvideo.ru

Год основания компании
2010

Руководство компании
Генеральный директор  
Городецкий Ярослав Игоревич

Отрасль
Информационные технологии

Направление деятельности
Ускорение доставки тяжелого 
контента (онлайн-трансляции, 
видео по запросу, ускорение 
загрузки сайтов и т. д.)

Структура компании
Представительства работают в 
Москве, Нижнем Новгороде и 
Киеве (Украина)

Контакты
127006, г. Москва, Старопиме-
новский переулок, дом 18, 6-й 
этаж, тел.: (495) 782–17–32, 
info@cdnvideo.ru.

Информация о компании
www.astralnalog.ru

Год основания компании
1998

Руководство компании
Директор Чернин Игорь Ильич

Отрасль
Информационные технологии

Направление деятельности
Информационные технологии, 
разработка и внедрение систем 
электронного документообо-
рота

Структура компании
Головной офис «Калуга Астрал» 
находится в Калуге. У компании 
есть официальные представи-
тельства и партнеры во всех ре-
гионах Российской Федерации; 
в Москве и Московской области 
представителем является ООО 
«Астрал-М»

Контакты
248000, Россия, г. Калуга, ул. 
Циолковского, д. 4; astral@
kaluga.ru; тел.: (4842) 78–89–99

ЗАО «Калуга Астрал»ООО «СДН-Видео»
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МАЛЫЕ КОМПАНИИ (ВЫРУЧКА ДО 800 МЛН РУБ.)

Флагманская технология/продукт
Тест-система для диагностики функции щитовидной железы. 
Наборы реагентов для in vitro гормональной диагностики, опре-
деления онкомаркеров, диагностики инфекционных заболева-
ний, аллергодиагностики и контрольные материалы для имму-
ноанализа; диагностики генетической предрасположенности к 
мультифакторным заболеваниям. 

Портфель продуктов
Тест-системы для иммуноферментного анализа (ИФА) (гор-
мональная диагностика, онкомаркеры, диагностика анемии, 
инфекционная диагностика, проинсулин); оборудование для 
ИФА; наборы реагентов для аллергодиагностики; диагностика 
в формате ДНК-микрочипа; молекулярно-генетическая диагно-
стика методом полимеразной цепной реакции (ПЦР).

Ключевые заказчики/партнеры
Фармацевтика и медицина: НПП «Медицинские системы», ООО 
«МедСтом», ООО «Лаборатория», ООО «Бионика», ООО «Пасифик 
Трейд и Сервис», ООО «Биовак-Казань», ООО «Регион-Мед», ООО 
«Биодиагностика», ООО «Юнимед-С», ГК «ЛабМедТест», ООО 
«МедИнтел», ООО «МедТехника», СП ООО «Фармлэнд», ТОО 
«БионМедСервис», ОсОО «Лабсервис», ЧФ Shifo-Nur-Servis, ООО 
«Диалабсервис». 

Экономические показатели деятельности компании
Выручка в 2015 г. составила 543,215 млн рублей. В штате 300 
сотрудников, 15 из них имеют ученую степень. Компания 
занимает 30–35% на рынке лабораторной диагностики мето-
дом иммуноферментного анализа (гормональная диагностика; 
аллергодиагностика).

Важные преимущества и сильные стороны компании
Экспорт продукции в Германию, Италию, Белоруссию и другие 
страны в 2015 г. составил более 20% в общем объеме выручки. 
Компании группы «Алкор Био» обладают 12 патентами в обла-
сти аллергодиагностики, диагностики вируса гепатита С и др. 
Большая часть продукции признана в Евросоюзе и имеет знак 
СЕ mark. 

Флагманская технология/продукт
Программный комплекс Macroscop для построения систем интел-
лектуального видеонаблюдения на основе IP-камер позволяет ана-
лизировать видеопотоки, осуществлять поиск объектов в архиве и 
реальном времени по визуальным признакам: размеру, пропорци-
ям, положению в кадре, типу, цветовым характеристикам, образ-
цу, отслеживать перемещения человека по нескольким камерам, 
подсчитывать количество людей в скоплениях, контролировать 
активность персонала и проч.
Линейка видеорегистраторов Macroscop NVR позволяет запускать 
системы IP-видеонаблюдения от 4 до 300 видеокамер. 

Портфель продуктов
Разработка и внедрение программного обеспечения для IP-камер, 
производство видеорегистраторов, техническая поддержка. 

Ключевые заказчики/партнеры
МВД РФ, ПАО «Лукойл», ЗАО «Мерседес-Бенц Рус», ПАО «АНК Баш-
нефть», AO «Азия Авто» и др.

Важные преимущества и сильные стороны компании
Под управлением продуктов Macroscop работает 20 000 видеоси-
стем. «Саталлит» входит в тройку лидеров российского рынка, 
неоднократно становился победителем различных отраслевых 
конкурсов, состоит в профильной ассоциации Onvif. 

Информация о компании
www.alkorbiogroup.ru,  
www.alkorbio.ru

Год основания компании
1992

Руководство компании
Президент Полынцев Дмитрий 
Генрихович

Отрасль
Фармацевтика

Направление деятельности
Разработка, производство и 
реализация наборов реагентов 
для лабораторной диагностики 
методами ИФА и ПЦР, тест-си-
стемы для диагностики на-
следственных заболеваний.

Структура компании
Входит в ГК «Алкор Био», 
которая также включает ООО 
«Вега», ООО «Секвойя Джене-
тикс», ООО «Алкор Импэкс»

Контакты
192148, г. Санкт-Петербург, 
Железнодорожный пр., д. 40 
лит А, тел.: (812) 677–87–79, 
info@alkorbio.ru

Информация о компании
www.macroscop.com, бренд 
Macroscop

Год основания компании
2008

 Руководство компании
Генеральный директор  
Разумков Артем Владимирович

Отрасль
Информационные технологии

Направление деятельности
Разработка программного 
обеспечения для построения 
систем интеллектуального 
IP-видеонаблюдения, производ-
ство видеорегистраторов

Структура компании
Продукцию компании пред-
ставляют более 3000 дистри-
бьюторов и системных инте-
граторов в 25 странах мира, в 
том числе в России, Франции, 
Великобритании, США, Австра-
лии, ОАЭ, Нигерии и др.

Контакты
614066, Пермь, шоссе Космонав-
тов, д. 111, корп. 27, оф. 301,  
тел.: (3422) 15–77–55,  
info@macroscop.com

ООО «Сателлит Инновация» (ООО «Сателлит»)ООО «Компания ”Алкор Био”»
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МАЛЫЕ КОМПАНИИ (ВЫРУЧКА ДО 800 МЛН РУБ.)

Флагманская технология/продукт
Литые изделия из магниевых сплавов, применяющихся в ОПК 
и других предприятиях смежных отраслей. Интерметаллид с 
памятью формы — нитинол (55% Ni 45% Ti), применение — раз-
личные отрасли промышленности. Высоколегированный жаро-
прочный высокопрочный бериллиевый сплав ВНС32ви, приме-
нение — двигателестроение.

Портфель продуктов
Литые изделия из магниевых сплавов различной геометрии 
весом до 60 кг, литье в песчаные формы, крупные корпусные 
изделия из магниевых сплавов весом до 450 кг, кокильное литье. 
Разработка конструкторской документации, литейных чертежей 
на изделия, расчет и компьютерное моделирование литейных 
процессов, литниковых систем, процесса заливки, кристаллиза-
ции расплава в форме, прогнозирование образования дефектов, 
получение бездефектного литья. Поставка на промышленные 
предприятия РФ высококачественных литых изделий сложной 
геометрии. Разработка технологии выплавки специальных ста-
лей и сплавов, интерметаллидов и сплавов с памятью формы на 
высокотехнологичном вакуумном печном оборудовании отече-
ственного производства, производство и поставка специальных 
сплавов на предприятия.

Ключевые заказчики/партнеры
Оборонная промышленность: ММЗ «Авангард», ПАО «ДНПП» 
(концерн «ВКО Алмаз-Антей»), АО «ОДК» (ПАО «УМПО»); 
производство высокотехнологичного промышленного оборудо-
вания: ПАО «Электромеханика»; исследовательские институты: 
МИСиС, МАТИ, ВИЛС.

Экономические показатели деятельности компании
Выручка в 2015 г. составила 213,9 млн руб. и продолжает расти. 
На предприятии трудится 110 человек, численность персонала 
также увеличивается.

Важные преимущества и сильные стороны компании
В течение 2010–2015 гг. среднегодовые темпы роста выручки 
превысили 200%, более 36% занятых — инженерный персонал, 
сотрудники имеют научные степени.

Флагманская технология/продукт
Геомембраны (рулонный полимерный лист) толщиной 0,3–2,5 мм 
из полиэтилена высокой (HDPE) и низкой (LDPE) плотности ши-
риной до 5 м. Эффективно решают вопросы защиты окружающей 
среды и экологической безопасности, а также гидроизоляции. 
Геомембраны обладают высокими физико-химическими свойства-
ми (повышенной прочностью, абсолютной водонепроницаемо-
стью, сопротивлению к растрескиванию, морозоустойчивостью). 
Производство данных геомембран направлено на импортозамеще-
ние европейских аналогов.

Портфель продуктов
Геомембраны HDPE и LDPE, услуги по монтажу геомембраны (по 
сварке геомембраны и сооружению противофильтрационных 
экранов, при строительстве всех видов гидротехнических сооруже-
ний). Продажа оборудования для сварки геомембран толщиной от 
0,3 до 3 мм.

Ключевые заказчики/партнеры
Более 1000 компаний из России и стран СНГ, работающих в та-
ких областях, как строительство гидротехнических сооружений, 
рекультивация полигонов твердых бытовых и промышленных 
отходов, нефтедобывающая отрасль; горнодобывающая отрасль 
(кучное выщелачивание золота и меди), сельскохозяйственный 
сектор (гидроизоляция навозохранилищ).

Экономические показатели деятельности компании
Выручка в 2015 г. составила 177,2 млн руб., среднегодовые темпы 
роста показателя в 2010–2015 гг. — 55%. На предприятии трудится 
20 человек.

Важные преимущества и сильные стороны компании
Более 30% выручки в 2015 г. получено от экспорта геомембран 
HDPE и LDPE в страны Средней Азии. В планах расширение объе-
мов и географии сбыта. ООО «Аником» неоднократно становилось 
победителем и призером различных отраслевых и региональных 
конкурсов и выставок.

Информация о компании
www.avialit.com

Год основания компании
1999

Руководство компании
Генеральный директор  
Бузенков Максим Викторович

Отрасль
Литейное производство, ме-
таллургия

Направление деятельности
Производство литых изделий 
из магниевых сплавов; произ-
водство лигатур, высоколеги-
руемых специальных сплавов, 
интерметаллидов с памятью 
формы

Структура компании
Головной офис — Москва, про-
изводство — Ржев

Контакты
Головной офис 127473, г. Мо-
сква, ул. Краснопролетарская, 
д. 16, стр. 3, под. 8,  
тел.: (495) 287–16–30,  
info@avialit.com

Информация о компании
www.geoplenka.ru

Год основания компании
2005

Руководство компании
Директор Аварницын Николай 
Николаевич

Отрасль
Материалы

Направление деятельности
Производство геосинтетиче-
ских материалов (геомембраны) 
из полиэтилена высокой и низ-
кой плотности для гидроизоля-
ции; продажа оборудования для 
сварки полимерных мембран

Структура компании
Филиалы и обособленные под-
разделения отсутствуют

Контакты
656084, Алтайский край,  
г. Барнаул, ул. Бабуркина, 11а,  
тел.: (3852) 46–25–89, 
anikomltd@yandex.ru

ООО «Аником»ООО «Научно-производственный центр ”Авиационное литье”» («НПЦ ”АвиаЛит”»)
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МАЛЫЕ КОМПАНИИ (ВЫРУЧКА ДО 800 МЛН РУБ.)

Флагманская технология/продукт
Многоядерные сигнальные процессоры «Мультикор», спроек-
тированные на базе собственных IP-блоков; отечественный 
комплект радиационно-стойких микросхем «Мультиборт», 
обеспеченных инновационными каналами с пакетной переда-
чей информации и связанных общей концепцией построения 
бортового оборудования. 

Портфель продуктов
Сигнальные микропроцессоры «Мультикор» широкого спектра 
применения — от мобильных систем связи до высокопроизво-
дительных радарных и гидроакустических комплексов, а также 
криптографических систем; радиационно-стойкие микросхе-
мы для бортовых космических аппаратов; микросхемы для 
СВЧ-трактов широкополосных радарных и связных систем.

Ключевые заказчики/партнеры
Космическое приборостроение: «Информационные спутни-
ковые системы им. академика М.Ф. Решетнева», «Российские 
космические системы», ОРКК «Энергия», ESA. Электроника: 
«Крафтвэй», «Информинвестгрупп». Микроэлектроника: Зеле-
ноградский инновационно-технологический центр, IMEC, ARM, 
Imagination, 3D Plus.

Экономические показатели деятельности компании
Выручка в 2015 г. составила 584,67 млн руб., темпы роста пока-
зателя за 2010–2015 гг. — 107%. При этом темпы роста выручки 
за 2010–15 гг. от продаж микросхем — 2385%. В компании рабо-
тает 342 сотрудника, 24 из них имеют ученую степень.

Важные преимущества и сильные стороны компании
ОАО «НПЦ ЭЛВИС» — неоднократный победитель конкурсов 
достижений российской электроники, обладатель премий «Зо-
лотой чип» в номинациях «Лучшее изделие российской микроэ-
лектроники» и «За вклад в развитие российской электроники». 
Компания — член таких профессиональных ассоциаций,  
таких как IEEE, SpaceWire/Space Fibre standarts workgroup.  
В ее портфеле семь патентов. 

Флагманская технология/продукт
Газоразрядные лампы высокого давления мощностью от 35 до 
1000 Вт для уличного, промышленного, архитектурного и ланд-
шафтного освещения, а также для электродосвечивания расте-
ний в закрытом грунте. На сегодняшний день газоразрядные 
лампы высокого давления — самые энергоэффективные источ-
ники света, по сроку службы (25000 часов) не уступают свето-
диодам, а по энергоэффективности (световая отдача 150 лм/
Вт) превосходят их. Основной продукт — газоразрядные лампы 
в зеркализованной колбе, не имеющей мировых аналогов, с по-
крытием из чистого серебра с увеличенным световым потоком 
серии ДНаЗ/Reflux Ag.
Светильники как с электронным, так и с электромагнитным 
ПРА, используются для уличного и тепличного освещения.

Портфель продуктов
Натриевые лампы высокого давления и светильники для обще-
го и специального освещения, в том числе уникальные лампы 
серии ДНаЗ/Reflux Ag.

Ключевые заказчики/партнеры 
Сельскохозяйственная: тепличные комбинаты, материалы: 
компании-производители теплиц и оборудования для выращи-
вания растений в закрытом грунте, жилищно-коммунальное 
хозяйство: организации, занимающиеся городским и дорожным 
освещением.

Экономические показатели деятельности компании
Выручка компании за 2015 г. составила 710,7 млн руб., темпы 
роста показателя за 2010–2015 гг. — 30%. Численность персона-
ла — 96 человек. 

Важные преимущества и сильные стороны компании
«Рефлакс» занимает 30% рынка светотехнического оборудова-
ния для тепличных комплексов. Экспортирует продукцию в Ка-
захстан, Белоруссию, Нидерланды, Чехию, Канаду, экспорт в эти 
страны в 2015 г. составил 2,7% в общем объеме выручки, плани-
руется начать экспорт в Китай и США. В активе компании один 
патент на полезную модель. «Рефлакс» — обладатель золотой 
медали XIII специализированной выставки «Защищенный грунт 
России», неоднократный лауреат выставок «Цветы России» и др.

Информация о компании
www.multicore.ru

Год основания компании
1997

Руководство компании
Генеральный директор  
Петричкович Ярослав  
Ярославович

Отрасль
Электроника и приборострое-
ние, микроэлектроника

Направление деятельности
Разработка микросхем типа 
«система-на-кристалле» (СнК) 
на базе собственной платфор-
мы проектирования «Мульти-
кор»

Структура компании
головной офис ОАО «НПЦ 
ЭЛВИС» — г. Москва, Зеле-
ноград, имеется обособленное 
подразделение «ЭЛВИС Воро-
неж» (дата создания — 1 янва-
ря 2012 г.) 

Контакты
124498, г. Москва, Зелено-
град, проезд № 4922, д. 4, 
стр. 2, тел.: 8 (495) 926–79–57, 
market@elvees.com

Информация о компании
www.reflux.ru

Год основания компании
1995

Руководство компании
Генеральный директор Пчелин 
Владимир Михайлович

Отрасль
Электроника и приборострое-
ние

Направление деятельности
Разработка, производство и 
продажа светотехнической 
продукции широкой области 
применения

Структура компании
«Рефлакс» представляет собой 
торгово-промышленное пред-
приятие с производственной 
базой в Саранске и торговым 
домом в Москве

Контакты
109428, Москва, Рязанский  
проспект, д. 30/15,  
тел.: (495) 232–42–93,  
(495) 617–11–70, info@reflux.ru

ГК «Рефлакс»
ООО «Научно-производственный центр  
”Электронные вычислительно-информационные системы”» (НПЦ «ЭЛВИС»)
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МАЛЫЕ КОМПАНИИ (ВЫРУЧКА ДО 800 МЛН РУБ.)

Флагманская технология/продукт
Танк-контейнеры (контейнер-цистерны) АО «ХимИнвестТранс» 
имеют разрешения на перевозку опасных грузов: по железной 
дороге от РМРС (Российский морской регистр судоходства) при 
осуществлении погрузки либо выгрузки химических и нефте-
химических грузов на предприятиях, а также разрешение на 
применение Ростехнодзора (Федеральная служба по экологи-
ческому, технологическому и атомному надзору) в части экс-
плуатации танк-контейнеров на опасных производственных 
объектах. Компания оперирует контейнерами-цистернами 
на ж/д-платформах, оказывая услуги клиентам по перевозке 
химических и нефтехимических грузов в различных регионах 
России, а также в международном сообщении (экспорт, импорт, 
транзит) и через морские порты.

Портфель продуктов
Услуги по перевозке наливных грузов в инновационных 
танк-контейнерах; услуги по перевозке перекиси водорода в 
специализированных танк-контейнерах; услуги по перевозке 
мазута в танк-контейнерах «мобильный склад ГСМ». 	

Ключевые заказчики/партнеры
Ведущие отечественные производители химической и нефтехи-
мической продукции.

Экономические показатели деятельности компании
Выручка в 2015 г. составила 554,2 млн руб., темпы роста показа-
теля за 2010–2015 гг. — 55%. На предприятии заняты 22 сотруд-
ника, у двоих имеется научная степень.	

Важные преимущества и сильные стороны компании
Занимает 15–20% на рынке перевозки химических и нефте-
химических наливных грузов в танк-контейнерах. Более 26% 
выручки составляют поступления от экспорта услуг в Бело-
руссию, Финляндию, Латвию, Казахстан и на Украину. «Хим
ИнвестТранс» состоит в ITCO (International Tank-Container 
Organization), BIC (Bureau International des Containers) и имеет в 
своем активе два патента на изобретения.

Флагманская технология/продукт
Новые магнитные материалы и технологии на их основе, включая 
научное оборудование; магнитная сепарация, магнитное охлажде-
ние, источники магнитного поля, постоянные магниты, электро-
приводы на основе редкоземельных постоянных магнитов, под-
рессоренные мотор-колеса, магнитная гипертермия для лечения 
рака и прецизионная контролируемая магнитным полем адресная 
десорбция лекарственных препаратов, управление магнитным по-
лем эндоскопической капсулой для исследования ЖКТ, магнитная 
левитация, новое оборудование на основе постоянных магнитов 
для ЖКХ, магнитные методы обогащения полезных ископаемых, а 
также методы беспроводной передачи электромагнитной энергии 
(длинноволновые антенны).

Портфель продуктов
Источники магнитного поля, установки для исследования магнит-
ных и магнитотепловых свойств, магнитные сепараторы и железо-
отделители, комплексы магнитной очистки земли, клапан газовый 
двустабильный с электронным управлением КГДЭУ, мотор-колеса 
и автомобильные магнитные подборщики. 

Ключевые заказчики/партнеры
Завод «Электросила» ОАО «Силовые машины», ОАО «Евраз НТМК», 
ОАО «Мечел», ООО «ЭПУ-ИТЦ», ЗАО «Балаковские минеральные 
удобрения», ОАО «Уралкалий», ОАО «Магнитогорский МК», ОАО 
«Макфа», корпорация «Волма», объединение «ЭФКО», АПО «Авро-
ра» и др.

Экономические показатели деятельности
Выручка за 2015 г. составила 384,1 млн руб., темпы роста показате-
ля за 2010–2015 гг. — 31%. Численность персонала — 110 человек, 
у 14 есть ученая степень. Пять компаний являются резидентами 
фонда «Сколково». Акционером трех компаний является ООО «Ин-
фрафонд РВК». 

Важные преимущества и сильные стороны компании
AMT&C занимает 40% на рынке магнитов и магнитных техно-
логий РФ и имеет опыт работы в Германии, Бразилии и Китае. 
Группа имеет все необходимые сертификаты и лицензии (в том 
числе ISO и военные). В активе AMT&C более 40 патентов, включая 
патенты США, Германии, Великобритании, и 6 товарных знаков.

Информация о компании
www.hitrans.ru

Год основания компании
2012

Руководство компании
Генеральный директор Фокин 
Александр Васильевич

Отрасль
Транспорт

Направление деятельности
Полный спектр услуг по ор-
ганизации мультимодальных 
перевозок наливных опас-
ных грузов в собственных 
танк-контейнерах (контей-
нер-цистернах) на ж/д-плат-
формах по России, странам 
СНГ и Балтии, дальнему 
зарубежью

Структура компании
Филиалы и обособленные под-
разделения отсутствуют

Контакты
Москва, ул. Щербаковская, 3, 
тел.: (495) 589–90–59,  
info@hitrans.ru

Информация о компании
www.amtc.ru

Год основания компании
1999

Руководство компании
Профессор физического факуль-
тета МГУ Тишин Александр 
Метталинович

Отрасль
Материалы

Направление деятельности
Разработка и изготовление 
оборудования на постоянных 
магнитах, инжиниринговые, 
экспертные, консалтинговые

Структура компании
ГК AMT&C Group, в составе 
группы ООО «ПМТиК», ООО 
«Полимагнит», ООО «Полимаг-
нит Новосибирск», ООО «Поли-
магнит Санкт-Петербург», ООО 
«Магнетит», ООО «Фрязинские 
магнитные технологии», ООО 
«Фармаг», ООО «Полимагнит 
Северо-Запад» и ООО «Полимаг-
нит Киев»

Контакты
142191, Москва, г. Троицк, ул. 
Промышленная, д. 4,  
sale@amtc.org,  
тел.: (495) 777–72–26

ГК AMT&C (AMT&C Group) АО «ХимИнвестТранс»

R
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МАЛЫЕ КОМПАНИИ (ВЫРУЧКА ДО 800 МЛН РУБ.)

Флагманская технология/продукт
Распределенный датчик температуры измеряет температуру в 
реальном времени вдоль оптоволоконного кабеля. Для мони-
торинга используется чувствительный элемент, не требующий 
дополнительного питания. Применяется для пожарного изве-
щения на протяженных объектах (туннели, цеха, многоуровне-
вые парковки), мониторинга температуры кабельных линий и 
нефтяных скважин. 
Волоконно-оптический датчик давления/уровня предназначен 
для измерения давления жидкостей и газов. Материал дат-
чика позволяет использовать его в морской воде, в системах 
пьезометрии, для измерения давления в трубах, цистернах.
Волоконно-оптический датчик температуры на дюралевой 
подложке используется как для наблюдения за температурной 
характеристикой, так и для термокомпенсации датчиков дефор-
мации. 

Портфель продуктов
Оптоволоконные датчики деформации, температуры, перемеще-
ния, угла наклона, вибрации, давления, системы распределен-
ной термометрии и устройства опроса датчиков: анализаторы 
сигналов, мультиплексоры.

Ключевые заказчики/партнеры
Крупные промышленные холдинги «Роснефть», «Газпром»,  
«Лукойл», «Татнефть», «РусГидро» и их дочерние компании.

Экономические показатели деятельности компании
Выручка в 2015 г. составила 120,5 млн руб., среднегодовые тем-
пы роста показателя в 2010–2015 гг. — 168%. На предприятии 
трудится 47 человек.

Важные преимущества и сильные стороны компании
Деятельность осуществляется в соответствии с международным 
стандартом качества ИСО 9001, на все датчики и анализаторы 
сигналов получены сертификаты ГОСТ Р. Генеральный директор 
является членом и экспертом от России в международной элек-
тротехнической комиссии РосМЭК.

Флагманская технология/продукт
В области возобновляемой энергетики — электроэнергия и 
тепловая энергия, получаемые из биогаза (блочная ТЭЦ стан-
ции «Лучки», общая установленная электрическая мощность 
станции достигла 3,6 МВт); экологически чистые органические 
удобрения (создана исследовательская агролаборатория, для 
которой в Прохоровском районе Белгородской области отведено 
140 гектаров земли, поделенных на десятки участков по три гек-
тара, на каждом поле вносится различный объем биоудобрений 
и регулярно отбираются пробы почвы).

Портфель продуктов
Установка ветрогенераторов, модулей солнечных батарей двух 
видов: аморфных и поликристаллических, пуск в эксплуатацию 
биогазовой станции промышленных масштабов «Лучки».

Ключевые заказчики/партнеры
Российское энергетическое агентство, International Finance 
Corporation (IFC), ООО «ГК Агро-Белогорье», Eco Energy Holding 
Co., Ltd («Эко Энерджи Холдинг»), НИУ «Белгородский государ-
ственный университет», Белгородский государственный тех-
нологический университет имени В.Г. Шухова, Белгородская 
государственная сельскохозяйственная академия имени В.Я. 
Горина, ФГУ «Центр агрохимической службы Белгородский»  
и др.

Экономические показатели деятельности компании
Выручка в 2015 году составила 203,2 млн руб., среднегодовые 
темпы роста показателя в 2010–2015 гг. — 137%. На предприя-
тии трудятся 39 человек, доля научного и инженерного персона-
ла, имеющего научные степени, составляет 15%.

Важные преимущества и сильные стороны компании
Первая в стране биогазовая станция промышленных масштабов 
«Лучки» (Прохоровский район Белгородской области) в 2012 г. 
передала в сеть первую электроэнергию, после реконструкции 
мощность биогазовой станции увеличена на 50%, до 3,6 МВт, 
смонтирована сепараторная установка. 

Информация о компании
www.i-sensor.ru

Год основания компании
2004

Руководство компании
Генеральный директор  
Шелемба Иван Сергеевич

Отрасль
Электроника  
и приборостроение

Направление деятельности 
Разработка и производство во-
локонно-оптических датчиков 
и систем мониторинга

Структура компании
Представительства в Москве и 
Санкт-Петербурге, компания 
является соучредителем ООО 
«СибСенсор»

Контакты
614990, Пермь, ул. 25-го Октя-
бря, 106, тел.: (342) 240–09–90, 
inform@i-sensor.ru

Информация о компании
www.altenergo.su

Год основания компании
2009

Отрасль
Энергетика

Направление деятельности
Производство электроэнер-
гии на основе использования 
возобновляемых источников 
энергии, производство органи-
ческих удобрений

Структура компании
Филиалы и обособленные под-
разделения отсутствуют

Контакты
308000, г. Белгород,  
Проспект Славы, д. 28,  
тел.: (4722) 78–81–77,  
posta@altenergo.su

ООО «АльтЭнерго»ООО «Инверсия-Сенсор»
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МАЛЫЕ КОМПАНИИ (ВЫРУЧКА ДО 800 МЛН РУБ.)

Флагманская технология/продукт
Датчиковая аппаратура давления на базе металлостеклянных 
емкостных чувствительных элементов, не имеющих аналогов по 
временной стабильности метрологических характеристик.

Портфель продуктов
•	 Датчики, сигнализаторы давления, системы измерения 

давления;
•	 датчики температуры;
•	 линейные сигнализаторы пожара/перегрева.

С момента основания предприятия разработано и выпускается 
более 650 типов датчиков и сигнализаторов и свыше 6000 их 
типономиналов.

Ключевые заказчики/партнеры 
Основными потребителями продукции предприятия являются 
разработчики отечественной авиационной и ракетно-косми-
ческой техники, из них наибольшую долю в выручке образуют 
ПАО «УМПО», АО «ОДК-ПМ», АО «Технодинамика», ПАО «Компа-
ния "Сухой", АО «Авиастар-СП» ОАО «РДТ-Темп».

Экономические показатели деятельности компании 
Выручка за 2015 г. составила 530,6 млн руб., темпы роста пока-
зателя за 2010–2015 гг. — 24,8%. Штат предприятия насчитыва-
ет 620 человек, из них ИТР, имеющие первую категорию, — 18%, 
вторую категорию — 14%, третью категорию — 16%, 6 человек 
являются кандидатами наук.

Важные преимущества и сильные стороны компании
•	 Более чем 60-летний опыт разработки и производства дат-

чиковой аппаратуры; давления, 102 авторских свидетель-
ства и 22 патента;

•	 решением АССАД предприятие определено ведущим в 
области разработки и испытаний датчиков давления для 
систем автоматического управления и контроля авиацион-
ных двигателей;

•	 наличие полного технологического цикла создания датчи-
ковой аппаратуры от НИОКР до серийного выпуска;

•	 выпускаемой продукцией комплектуются все типы объек-
тов отечественной авиационной и ракетно-космической 
техники;

•	 наличие более 100 устойчивых связей с потребителями 
продукции и более чем 100 надежных поставщиков матери-
алов и комплектующих;

•	 доля на рынке авиационного приборостроения  
превышает 35%.

Флагманская технология/продукт
Блоки непрерывного дозирования реагентов (БНДР) предназна-
чены для подачи химических реагентов в промысловую систему 
(нефтяные скважины и нефтепроводы) для борьбы с коррози-
ей, применяются в нефтедобыче в технологических процессах 
химизации для экономии реагентов, оптимизации работ и 
сокращения затрат на обслуживание. Насосные дозировочные 
установки типа БНДР предназначены для объемного напорно-
го дозирования и перекачивания нейтральных, агрессивных, 
токсичных и вредных жидкостей. Блоки дозирования оснащены 
герметичным дозировочным насосом, взрывозащищенным бло-
ком управления с возможностью дистанционного мониторинга 
и автоматического регулирования параметров работы БНДР в 
зависимости от изменяющихся режимов работы трубопровода 
(скважины).

Портфель продуктов
Дозировочные насосы непрерывного дозирования (НД), бескла-
панные насосы НД, герметичные насосы, мембранные насосы, 
агрегаты электронасосные дозировочные блочные, агрегат 
микродозирования, перистальтические насосы, насос дозиро-
вочный с приводом от станка-качалки, агрегаты дифференци-
альные, блочное оборудование, предохранительная и защитная 
арматура, устройства управления.

Ключевые заказчики/партнеры 
ПАО «Газпром», ПАО «НК Роснефть», ПАО «Лукойл», ОАО 
«Оренбургнефть», ПАО «Татнефть», АО НК «КазМунайГаз», ПАО 
«НК Башнефть», АО «ОХК Уралхим», ПАО «Сибур Холдинг», 
Salym Petroleum Development, Baker Hughes, Schlumberger.

Экономические показатели деятельности компании
Выручка за 2015 г. составила 399,17 млн руб., темпы роста по-
казателя за 2010–2015 гг. — 41%. Численность персонала — 150 
человек, доля научного и инженерного персонала, имеющего 
научные степени, — 2,6%. 

Важные преимущества и сильные стороны компании
Вся выпускаемая продукция сертифицирована, «Ареопаг» вхо-
дит в Союз производителей нефтегазового оборудования, явля-
ется членом Российской ассоциации производителей дозировоч-
ных насосов, входящей в европейскую ассоциацию Europump. В 
активе компании три патента на полезную модель.

Информация о компании
www.dimes.ru

Год основания компании 
1954

Руководство компании 
Генеральный директор 
Архипов Владимир  
Григорьевич

Отрасль
Электроника и приборостро-
ение

Направление деятельности
Разработка и производ-
ство датчиковой аппара-
туры для авиационной и 
ракетно-космической отрасли, 
а также морской техники, 
наземных газотурбинных 
установок и элементов систем 
пожарной защиты

Структура компании 
Предприятие входит в состав 
АО «КРЭТ» государственной 
корпорации «Ростех»

Контакты
Саратовская обл.,  
г. Энгельс-19, квартал 5, д. 14,  
тел.: (8453)75–04–06,  
sgen@dimes.ru

Информация о компании
www.areopag-spb.ru

Год основания компании
1991

Руководство компании
Исполнительный директор 
Севастьянов Александр  
Владимирович

Отрасль
Машиностроение

Направление деятельности
Машиностроение, нефтегазо-
вое оборудование, инжини-
ринговые услуги

Структура компании
Главный офис и производ-
ственная площадка (склад 
и отгрузка) размещаются в 
Санкт-Петербурге

Контакты
197372, Санкт-Петербург,  
Богатырский пр., д. 22, к. 1,  
пом. 36-H, info@areopag-spb.ru,  
тел.: (812) 643–35–01

ООО «Завод дозировочной техники ”Ареопаг”»АО «ЭОКБ ”Сигнал” им. А.И. Глухарева»
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Флагманская технология/продукт
ООО «Элком+» специализируется на разработке программного 
обеспечения SmartPTT и SmartPTT PLUS для систем цифровой 
радиосвязи стандарта DMR компании Motorola Solutions (USA); 
разработке и внедрении программно-аппаратных комплексов 
цифровой технологической радиосвязи «Радиус-IP»; проектиро-
вании систем технологической связи и промышленной автома-
тизации; разработке и внедрении систем АСУ ТП.

Портфель продуктов
Программное обеспечение SmartPTT и SmartPTT PLUS; аппарат-
но-программные комплексы цифровой диспетчерской радио
связи Радиус-IP и Радиус-IP.RU; системы линейной телемехани-
ки магистральных газопроводов ЭЛТА-ТМ, ЭЛТА-ТМ2; системы 
автоматического управления газораспределительной станцией 
ЭЛТА-САУ, ЭЛТА-САУ.2; проектирование систем технологиче-
ской связи и промышленной автоматизации.

Ключевые заказчики/партнеры 
Ключевые заказчики — НК «Роснефть», ПАО «Россети», ОАО 
«СУЭК», ПАО «Газпром», Международный аэропорт Кольцово, 
Международный аэропорт Иркутска, Международный аэропорт 
Емельяново, Международный аэропорт «Никола Тесла Белград», 
Международный аэропорт Майами.
Ключевые партнеры — Motorola Solutions, SAGA, ГК «Информтех-
ника».

Экономические показатели деятельности компании
Выручка в 2015 г. составила 493,6 млн руб. Среднесписочная 
численность персонала за 2015 г. — 197 человек.

Важные преимущества и сильные стороны компании
Состоит в DMR Association (Digital Mobile Radio Association) и 
является разработчиком программного решения SmartPTT, ко-
торое зарегистрировано в качестве товарного знака в 37 странах 
мира и экспортируется в 70 стран. Экспорт в 2015 г. составил 
17% в выручке, основные страны экспортеры — США, Германия, 
Малайзия, Бразилия, Испания.

Флагманская технология/продукт
Промышленные печи и миксеры для плавки металлов и разлив-
ки сплавов на основе алюминия в литейные машины или на 
литейные конвейеры. Система электронагрева для металлурги-
ческих печей и миксеров, включающая трубчатые электронагре-
ватели и источники питания. Изделия из огнеупорных матери-
алов для цветной металлургии. Магнитогидродинамические 
перемешиватели, предназначенные для гомогенизации распла-
ва и выравнивания температуры, позволяют бесконтактно воз-
действовать на расплав и полностью автоматизировать процесс.

Портфель продуктов
Разработка и поставка оборудования для плавильно-литейных 
подразделений заводов по производству алюминия, выпуск 
лабораторных комплексов для учреждений профессионального 
образования всех уровней, математическое и физическое моде-
лирование электромагнитных, тепловых и гидродинамических 
процессов в металлургическом оборудовании. 

Ключевые заказчики/партнеры
Алюминиевые заводы (ОК «Русал»), Казахстанский электролиз-
ный завод, «Арменал» (Армения), ГК «СИАЛ», «Красцветмет» 
(Красноярск), НПЦ «Авиаспецсплав» (Москва), «Авиаль» (Под-
московье), Alcoa, Alcan, SAPA, Сибирский федеральный универ-
ситет.

Экономические показатели деятельности компании
Выручка в 2015 г. составила 167,5 млн руб., среднегодовые тем-
пы роста показателя в 2010–2015 гг. — 37%. В компании трудит-
ся 48 специалистов, доля научного и инженерного персонала, 
имеющего научные степени, составляет 35%.

Важные преимущества и сильные стороны компании
Более 11% выручки в 2015 г. предприятие получило от экспорта 
продукции и услуг в Великобританию, Казахстан и Армению. 
В портфеле более 60 патентов на изобретения и полезные моде-
ли. С 2013 г. занимает лидирующие позиции в топ-50 рейтинга 
быстроразвивающихся инновационных и высокотехнологичных 
компаний России «ТехУспех».

Информация о компании
www.elcomplus.ru

Год основания компании
1994

Руководство компании
Генеральный директор  
Тепляков Евгений Евгеньевич

Отрасль
Информационные технологии

Направление деятельности
Разработка программного 
обеспечения для систем циф-
ровой радиосвязи; разработка 
и внедрение систем технологи-
ческой связи; проектирование 
систем технологической связи 
и промышленной автоматиза-
ции; разработка и внедрение 
автоматизированных систем 
управления технологическими 
процессами.

Структура компании
Обособленные подразделения 
в Москве и Иркутске.

Контакты
г. Томск, пр. Фрунзе 130А,  
тел.: (3822) 52–25–11,  
tomsk@elcomplus.ru

Информация о компании
www.npcmgd.com

Год основания компании
1990

Руководство компании
Директор Тимофеев Виктор 
Николаевич

Отрасль
Инжиниринговые услуги

Направление деятельности
Проектирование, изготов-
ление и поставка плавиль-
но-литейного и электротех-
нологического оборудования 
металлургического назначе-
ния

Структура компании
Филиалы и обособленные под-
разделения отсутствуют

Контакты
660074, г. Красноярск, ул. 
Академика Киренского, д. 9А, 
пом. 225, тел.: (391) 21–81–408, 
kalpush@mail.ru

ООО «НПЦ ”Магнитной гидродинамики”»ООО «Элком+»

  
ООО “Научно производственный центр 

магнитной гидродинамики”
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Флагманская технология/продукт
Приборы для ЭЭГ-исследований серии «Нейрон-Спектр». Обе-
спечивают высокое качество регистрации ЭЭГ за счет схемо-
технических и программных решений. Математическая обра-
ботка полученных результатов: картирование, спектральный, 
когерентный, периодометрический анализ и автоматическое 
построение протокола. Программное обеспечение «Ней-
рон-Спектр.NET» позволяет проводить регистрацию ЭЭГ на 
любых приборах серии «Нейрон-Спектр» по 8–32 каналам (до 64 
цифровых отведений)

Портфель продуктов
Электроэнцефалографы; системы для интраоперационного мо-
ниторинга; электронейромиографы; магнитные стимуляторы; 
реографы; спирометры; кардиографическое оборудование; те-
лекардиографы; системы холтеровского мониторирования ЭКГ 
и АД; вегетотестеры; сурдологическое оборудование; офтальмо-
логическое оборудование; оборудование для психофизиологиче-
ского тестирования.

Ключевые заказчики/партнеры
Медицинские центры, лечебные учреждения и др.

Экономические показатели деятельности компании
Выручка в 2015 г. составила 519,6 млн руб., темпы роста пока-
зателя за 2010–2015 гг. — 20%. Количество сотрудников — 210 
человек, у 10 имеется научная степень.

Важные преимущества и сильные стороны компании
В 2015 г. экспорт составил около 54% в общем объеме выручки. 
Основные направления экспорта — страны ЕС, Китай, страны 
СНГ, Бразилия, Турция. В планах наладить экспорт в Индоне-
зию, Индию, США, Бразилию, Корею, Иран.

Флагманская технология/продукт
Беспилотные авиационные комплексы и полевые средства 
связи. Lokey — программно-аппаратный комплекс спутнико-
вого (ГЛОНАСС/GPS) позиционирования и видеонаблюдения, 
предназначенный для контроля за объектами имущества и 
персонального мониторинга (местонахождение и здоровье). 
«Арнега-Мед», «Арнега-ВКС» — продуктовая линейка автоном-
ных портативных телемедицинских комплексов и комплексов 
видеоконференцсвязи для применения в военной медицине, 
медицине катастроф, в службах спасения и скорой помощи. «Ар-
нега-ДСДМ» — беспилотная авиационная система модульной 
конструкции для разведки окружающей среды при выполнении 
поисково-спасательных работ, доставки медикаментов, техни-
ческой инспекции объектов инфраструктуры, аэрофотосъемки 
и др. 

Портфель продуктов
Услуги по управлению электронными площадками, ситуацион-
ными и диспетчерскими службами, комплексы для телемедици-
ны; проектирование беспилотных авиационных систем, разра-
ботки в области биотехнологий.

Ключевые заказчики/партнеры
МЧС, МВД, Cisco Systems, General Dynamics, Airbus, Siemens, 
«Лукойл», «Роснефть», РЖД, МФТИ, МИРЭА, ВШЭ/МИЭМ, 
Rheinmetall Group и др.

Экономические показатели деятельности компании
Выручка в 2015 г. достигла 216,9 млн руб., доля научного и инже-
нерного персонала, имеющего научные степени, — 25%.

Важные преимущества и сильные стороны компании
В 2015 г. экспорт инжиниринговых услуг и разработок в Герма-
нию, Финляндию и другие страны принес группе более 78% об-
щего объема выручки. Доля на российском рынке беспилотных 
и защищенных систем — 3%. В активе 37 патентов на полезные 
модели, в том числе свидетельства о регистрации программ для 
ЭВМ.

Информация о компании
www.neurosoft.com

Год основания компании
1992

Руководство компании
Президент Шубин Алексей 
Борисович

Отрасль
Медицинская техника

Направление деятельности
Разработка, производство и 
техническое обслуживание 
медицинского оборудования

Структура компании
Головной офис компании нахо-
дится в г. Иваново

Контакты
153032, г. Иваново, ул. Ворони-
на, д. 5, тел.: (4932) 59–33–44, 
info@neurosoft.com

Информация о компании
www.tradition.ru

Год основания компании
1990

Руководство компании
Генеральный директор  
Панфилов Антон  
Владимирович

Отрасль
Информационные технологии, 
биотехнологии, медицинская 
техника, инжиниринговые 
услуги

Направление деятельности
Разработка и производство 
электронных машин и обору-
дования для обработки инфор-
мации, интегральных схем, 
микросборок и микромодулей

Структура компани
ООО «Научно-производствен-
ная группа Традиция»  яв-
ляется учредителем спин-офф 
ООО «Т-Смарт», ООО «Арнега», 
ООО «Робо-Мед», ООО «Беспи-
лотные системы»

Контакты
117545, Москва, Днепропе-
тровский проезд, 5, 5 этаж,  
тел.: (499) 685–00–81,  
info@tradition.ru

ООО «Научно-производственная группа ”Традиция”»ООО «Нейрософт»
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Флагманская технология/продукт
ВНИТЭП занимается разработкой станков лазерного раскроя 
металлов. Также компания оказывает широкий спектр услуг 
по металлообработке: лазерная резка и высокоточная механо
обработка металла, гибка листового металла, сварка всех видов 
металлов, слесарно-сборочные работы.	

Портфель продуктов
Промышленный комплекс лазерной обработки листового ме-
талла «Навигатор» — собственная запатентованная разработка. 
По важнейшим технико-экономическим параметрам оборудо-
вание превосходит функциональные аналоги ведущих мировых 
производителей. Промышленный комплекс предназначен для 
раскроя, гравировки, маркировки металлических материалов, в 
том числе с покрытием, по раскройным программам.

Ключевые заказчики/партнеры
ОАО «Концерн ПВО Алмаз-Антей», ЗАО «Трансмашхолдинг», 
ОАО «НПК Уралвагонзавод», АО «Концерн Вега», ОАО «Ком-
бинат автомобильных фургонов», Краснодарский завод металло-
пластиковых изделий, ООО «Корпорация СКЭСС» и др.	

Экономические показатели деятельности компании
Выручка за 2015 г. составила 409,51 млн руб., темпы роста пока-
зателя за 2010–2015 гг. — 30%. Численность персонала — 90 че-
ловек, у двоих сотрудников имеется ученая степень.

Важные преимущества и сильные стороны компании
ВНИТЭП занимает 4–5% на рынке серийных и уникальных высоко
технологичных станков лазерного раскроя. Экспорт продукции 
предприятия в 2015 г. составил 15 млн руб. География поставок 
включает Россию, США, Францию, Болгарию, Белоруссию и Казах-
стан. В активе компании один патент на изобретение.	

Флагманская технология/продукт
Контрацептивный лекарственный препарат для домашних 
животных «Секс-Барьер» для регуляции половой охоты превос-
ходит имеющиеся на рынке препараты и является среди них 
признанным лидером. «БлохНэт max» — современный высо-
коэффективный препарат против клещей и блох для кошек и 
собак, обладает повышенной степенью защиты животных от 
внешних паразитов. Препарат «Празител» предназначен для 
профилактики и лечения кошек, собак, котят и щенков от гель-
минтозов, вызываемых нематодами, цестодами и смешанной 
немато-цестодозной инвазией. Обладает высокой эффективнос
тью.

Портфель продуктов
Контрацептивные, антигельминтные и инсектоакарицидные 
лекарственные препараты для домашних животных.

Ключевые заказчики/партнеры
Продажа продукции осуществляется через официального торго-
вого представителя ООО «ТД Астрафарм», оптовые компании 
ЗАО «НПП Фармакс», ООО «Компания Адель-групп», рознич-
ные продажи — через зоомагазины.

Экономические показатели деятельности компании
Выручка в 2015 г. составила 228 млн руб., среднегодовые темпы 
роста показателя в период 2010–2015 гг. находились на уровне 
58%. Численность персонала — 48 человек, 4% сотрудников 
имеет научные степени. 

Важные преимущества и сильные стороны компании
«Астрафарм» занимает 10% рынка лекарственных препаратов 
для домашних животных, экспортирует продукцию в Казахстан, 
Белоруссию и Грузию. Предприятие располагает современным 
оборудованием, имеет оригинальные технологии производства 
и субстанции, защищенные патентами (в портфеле семь патен-
тов), имеет современную систему контроля качества как га-
рантию эффективности и безопасности препаратов, применяет 
современные маркетинговые подходы на всех этапах. В 2016 г. 
компания удостоена почетного звания «Лидер России» в номи-
нации «Показатели эффективности использования ресурсов». 

Информация о компании
www.vnitep.ru. Выпускает 
комплексы лазерного раскроя 
«Навигатор»

Год основания компании
1997

Руководство компании
Генеральный директор  
Коруков Алексей Николаевич

Отрасль
Промышленное оборудование

Направление деятельности
Машиностроение, промыш-
ленное оборудование	

Структура компании
Головной офис находится в 
Москве, производство распо-
ложено в г. Дубна (Московская 
область)

Контакты
129344, г. Москва, Енисейская 
ул. д. 2, стр. 2, оф. 806,  
тел.: (495) 740–77–59,  
laser@vnitep.ru

Информация о компании
www.astrafarm.com

Год основания компании
2002

Руководство компании
Директор Данилин Евгений 
Михайлович

Отрасль
Фармацевтика

Направление деятельности
Ветеринарные лекарственные 
препараты

Структура компании
Компания располагает соб-
ственной научно-исследо-
вательской лабораторией 
и производственной базой, 
которые оснащены современ-
ным оборудованием мировых 
производителей европейского 
качества

Контакты
117246, г. Москва, Научный 
проезд, д. 20, стр. 3,  
тел.: (495) 785–83–50,  
info@astrafarm.com

ООО «Научно-внедренческое предприятие ”Астрафарм”»ЗАО «ВНИТЭП»
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Флагманская технология/продукт
Канализационные трубы ПВХ торговой марки Rosalpipe исполь-
зуются для наружных и внутренних инженерных сетей водо-
снабжения и канализации. Трубы морозоустойчивые, корро-
зионно-стойкие, не подвержены растрескиванию при полном 
промерзании (без наличия воды), легкие, удобные при транс-
портировке и укладке. 
Обсадные трубы ПВХ предназначены для строительства во-
дозаборных скважин, а также технологических скважин для 
транспортировки растворов, к которым материал ПВХ химиче-
ски стоек. Бурение скважин с применением труб ПВХ позволяет 
избегать загрязнения подземных вод, увеличивает скорость 
бурения, трубы имеют большой ресурс (срок службы более 50 
лет), коррозионную и химическую стойкость.
Напорные трубы ПВХ торговой марки Rosalpipe обладают вы-
сокой прочностью вместе с исключительной устойчивостью к 
коррозии, подходят для наружных и внутренних инженерных 
систем водоснабжения.

Портфель продуктов
Канализационные трубы и фитинги ПВХ, напорные трубы и 
фитинги ПВХ, обсадные трубы ПВХ для скважин, трубы ПВХ 
гладкие жесткие, трубы ПВХ для каркасно-монолитного строи-
тельства, столбы сигнальные, гранулят ПВХ, полиэтиленовые 
технические и питьевые трубы, производство парников и поли-
мерных дуг. Утилизация и вторичная переработка различных 
полимеров.

Ключевые заказчики/партнеры
Подрядные организации, занимающиеся прокладкой наружных 
и внутренних инженерных сетей, жилищно-коммунальные хо-
зяйства, оптовые компании, занимающиеся продажей промыш-
ленного сантехнического и водопроводного оборудования. 

Экономические показатели деятельности компании
Доля на рынке композитных материалов и труб ПВХ — 8%, 
выручка в 2015 году составила 126,0 млн руб., среднегодовые 
темпы роста показателя в 2010–2015 гг. превысили 45%. На 
предприятии заняты 30 человек.

Важные преимущества и сильные стороны компании
В активе «Росала» один патент на изобретение и два патента на 
полезные модели.

Флагманская технология/продукт
Лафетные стволы и роботизированные установки пожароту-
шения во взрывозащищенном исполнении, применяемые для 
защиты различных промышленных объектов, имеющих взрыво-
опасную среду (объекты нефтяной и газовой промышленности, 
аэропорты, космодромы и др.). Ручной ствол-автомат с автома-
тическим регулированием расхода, с изменением угла распыли-
вания струи, не имеющий аналогов российского производства, 
предназначен для ликвидации пожаров непосредственно персо-
налом пожарных подразделений. При работе на распыление соз-
дается хорошая тонкораспыленная струя, создающая достаточно 
широкий защитный экран для ствольщика.

Портфель продуктов
Более 200 наименований изделий пожарной техники, среди 
которых можно выделить основные группы: пожарные лафет-
ные стволы, пожарные роботы и роботизированные пожарные 
комплексы, пожарные вышки, пожарное оборудование и ком-
плектующие изделия.

Ключевые заказчики/партнеры 
ФГБУ ВНИИПО МЧС, ГУ МЧС по Республике Карелия, Государ-
ственный комитет Республики Карелия по обеспечению жизне-
деятельности и безопасности населения, ОАО «Промтрактор», 
ОАО «Пожтехника» и др.

Экономические показатели деятельности компании
Выручка в 2015 г. достигла 308,3 млн руб., на предприятии тру-
дится около 180 человек. 

Важные преимущества и сильные стороны компани
По итогам работы в 2010–2015 гг. темпы роста выручки соста-
вили 22%, более 16% выпускаемой продукции реализуется на 
зарубежных рынках: в Китае, Казахстане, Болгарии, Белоруссии 
и на Украине. В портфеле 21 действующий патент, из которых 
19 — российские и 2 — зарубежные.

Информация о компании
www.tpg-rosal.ru,  
бренд Rosalpipe

Год основания компании
2010

Руководство компании
Директор Родионова  
Анастасия Андреевна

Отрасль
Промышленное оборудование

Направление деятельности
Производство и реализация 
труб ПВХ различного назначе-
ния

Структура компании
Открыто представительство в 
Московской области

Контакты
656011, г. Барнаул, ул. Кулаги-
на, д. 8, тел.: (3852) 29–00–70, 
info@tpg-rosal.ru

Информация о компании
www.firerobots.ru

Год основания компании
1993

Руководство компании
Генеральный директор Гор-
бань Юрий Иванович

Отрасль
Машиностроение

Направление деятельности
Разработка и производство 
пожарных лафетных и ручных 
стволов, пожарных роботов, 
роботизированных пожарных 
комплексов. Центр проводит 
конструкторские, проектные и 
монтажные работы по систе-
мам пожаротушения на базе 
пожарных лафетных стволов 
и пожарных роботов в ком-
плексных системах защиты 
объектов

Структура компании
Представительства в Москве и 
на территории Украины (Киев 
и Северодонецк Луганской 
области)

Контакты
185031, Республика Карелия,  
г. Петрозаводск, ул. Заводская,  
д. 4, тел.: (8142) 57–03–07,  
office@firerobots.ru

ООО «Инженерный центр пожарной робототехники ”ЭФЭР”»ООО «ТПГ ”Росал”»
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Флагманская технология/продукт
Заказная разработка программного обеспечения и предостав-
ление выделенных центров разработки и тестирования. Соб-
ственное решение — интегрированная система MakeTalents для 
выполнения задач в области управления персоналом. Модули 
системы позволяют упрощать работу с вакансиями и соискате-
лями, отслеживают путь сотрудника внутри компании, оцени-
вать и управлять его профессиональным ростом.

Портфель продуктов
Услуги по проектированию и разработке программных продук-
тов в сфере финансов, IT, нефтяной отрасли, здравоохранения, 
образования и др. 

Ключевые заказчики/партнеры
IT, компании-интеграторы и телекоммуникационные фирмы: 
Abby, «Актион», GehtSoft, SensMax, «Петер-Сервис», Clever Data, 
Дом.ru и др.

Экономические показатели деятельности компании
Выручка в 2015 г. составила 203,7 млн руб., среднегодовые 
темпы роста показателя в 2010–2015 гг. — 60%. На предприятии 
трудится 184 человека, доля научного и инженерного персона-
ла, имеющего научные степени, составляет 5%.

Важные преимущества и сильные стороны компании
Доля на российском рынке заказной разработки программного 
обеспечения — 0,1%, более 77% выручки в 2015 г. получено от 
экспорта разработок программного обеспечения в США, Вели-
кобританию и др. «СимбирСофт» является членом профильных 
российских и зарубежных отраслевых ассоциаций AmBAR, 
Silicon Valley Innovation Center, «Руссофт». Сотрудники имеют 
международную профессиональную сертификацию по разра-
ботке, качеству и управлению проектами. ООО «СимбирСофт» 
входит в список крупнейших ИТ-компаний Software 500 по вер-
сии журнала Software Magazine.

Флагманская технология/продукт
Запорная ТПА (задвижки, краны пробковые и шаровые, клапа-
ны), запорно-регулирующая ТПА (задвижки, клапаны), регули-
рующая ТПА (клапаны), обратная ТПА (клапаны осевого типа, 
захлопки) с условным проходом от Ду 10 до 1500 мм, с условным 
давлением от 0,16 до 40 МПа. 

Продукт
Компания производит как серийную продукцию, так и специа-
лизированную ТПА по индивидуальному заказу для различных 
отраслей промышленности.

Ключевые заказчики/партнеры
АО «Газпром», АО «НК Роснефть», АО «НК Лукойл», ОАО «НК 
Славнефть», ОАО «Газпром нефть», ООО «Корпорация Урал-
технострой», Компания «ОЗНА», ГМС «Нефтемаш» и др.

Экономические показатели деятельности компании
Выручка по итогам 2015 г. составила 336,6 млн руб., среднеспи-
сочная численность сотрудников — 127 человек. Среднегодовые 
темпы роста выручки в 2010–2015 гг. составили 24%.

Важные преимущества и сильные стороны компании
Высококвалифицированные инженерные кадры, 5,5% из ко-
торых имеют степени кандидатов и докторов наук, более 70 
патентов на изобретения и полезные модели, в том числе па-
тенты в Германии, Венгрии, Чехии и Финляндии. Современное 
производственное оборудование. Присутствие продукции пред-
приятия на рынке нефтегазового оборудования оценивается на 
уровне 0,5%.

Информация о компании
www.simbirsoft.com

Год основания компании
2001

Руководство компании
Директор Каштанкин Илья 
Александрович

Отрасль
Информационные технологии

Направление деятельности
Услуги по разработке про-
граммного обеспечения на 
заказ и созданию выделен-
ных центров разработки для 
IT-компаний из США, России, 
Японии и стран Европы

Структура компании
Подразделения расположены 
в Бостоне (США), Ульяновске и 
Димитровграде

Контакты
432071, г. Ульяновск,  
проспект Нариманова, д. 1, 
стр. 2, 3-й этаж,  
тел.: (8422) 44 –66–91, 
request@simbirsoft.com

Информация о компании
www.mkt-asdm.ru

Год основания компании
2008

Руководство компании
Директор Чиняев Ильгиз  
Рашитович

Отрасль
Нефтегазовое оборудование

Направление деятельности
Проектирование, изготовле-
ние и поставка нефтегазового 
оборудования, в том числе тру-
бопроводной арматуры (ТПА), 
пуско-наладочные работы 
и сервисное обслуживание 
объектов

Структура компании
Головной офис — Челябинск, 
механообрабатывающее про-
изводство — г. Коркино, Че-
лябинская область, сборочное 
производство и инженерный 
центр — г. Курган, сервисный 
центр — г. Пыть-Ях, Тюмен-
ская область

Контакты
454080 РФ, г. Челябинск, ул. 
Энгельса, д. 44Г, пом. 2,  
тел.: (351) 799–57–56,  
777–59–58,  
sales@mkt-asdm.ru  
(отдел продаж)

ООО «Научно-производственная фирма ”МКТ-АСДМ”»ООО «СимбирСофт»
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Флагманская технология/продукт
Гибкие связи из базальтопластика, используемые для соедине-
ния несущей стены с теплоизоляцией и облицовочным слоем. 
Продукция из базальтопластика позволяет повысить качество и 
прочность строящихся объектов, решить проблему «мостиков 
холода», повысив теплоэффективность стен зданий до 35%, и 
одновременно снизить себестоимость строительства. Дюбели 
Thermosave предназначены для крепления теплоизоляционного 
слоя к основанию конструкций. Физико-механические свойства 
композита обеспечивают увеличение надежности всей кон-
струкции, сохранение влажностного режима, предотвращают 
появление ржавых подтеков на стенах и т. д. 

Портфель продуктов
Гибкие связи, дюбели для крепления теплоизоляции, арматура 
и кладочная сетка и оконный профиль. Один из самых широких 
портфелей композитных продуктов на рынке.

Ключевые заказчики/партнеры 
ДСК «Град», ООО «БКД», ООО «М-УПТК», ООО «Славдом».

Экономические показатели деятельности компании
Выручка в 2015 г. составила 183,4 млн руб., среднегодовые 
темпы роста показателя в 2010–2015 гг. превысили 30%. В 
компании трудится 182 человека, доля научного и инженерного 
персонала, имеющего научные степени, составляет 7%.

Важные преимущества и сильные стороны компании
Доля на рынке композитных строительных материалов — 10%, 
около 14% выручки в 2015 г. «Гален» получил от экспорта про-
дукции в Великобританию, ОАЭ, США и Германию. Вся продук-
ция компании сертифицирована в России. На заводе внедрена 
система менеджмента качества ISO 9001–2008. В портфеле 
22 патента на изобретения и полезные модели. Продукция и 
производственная деятельность завода неоднократно отмечена 
отраслевыми и государственными наградами. 

Флагманская технология/продукт
Установка комбинированная нагревательная утилизацион-
но-рекуператорная предназначена для утилизации требуемого 
объема попутных нефтяных газов различного состава с воз-
можностью использования выделившегося тепла для нагрева 
воды и/или нефтепродуктов. Установка пробной эксплуатации 
скважин предназначена для решения комплексных задач по 
проведению пробной эксплуатации скважин на нефтегазокон-
денсатных месторождениях. Установка измерительная трехфаз-
ная (УЗТ) — высокоэффективная передвижная установка для 
измерения количества нефти, нефтяного газа и воды на нефтя-
ных, нефтегазоконденсатных и газоконденсатных месторожде-
ниях.

Портфель продуктов
Установки подготовки газа, подготовки нефти и воды, блоки 
очистки воды в системе ППД, вакуумсоздающие системы, эжек-
торы, фильтры, факельные системы, сепараторы, депульсаторы, 
и пр.

Ключевые заказчики/партнеры
Нефтегазодобывающие и нефтехимические предприятия: ОАО 
«Роснефть», ПАО «АНК Башнефть», ПАО «Газпром», ПАО «Тат-
нефть», ООО Ruspetro, ОАО «Зарубежнефть», ОАО «Салаватне-
фтехимремстрой», ОАО «Сургутнефтегаз», ОАО «Бузулукнефть», 
ОАО «Самаранефтегаз», ООО «Промнасосинжиниринг», ЗАО «ГК 
РусГазИнжиниринг».

Экономические показатели деятельности компании
Выручка в 2015 г. составила 143,0 млн руб., среднегодовые тем-
пы роста показателя в 2010–2015 гг. превысили 35%. На пред-
приятии трудится 61 человек.

Важные преимущества и сильные стороны компании
Все выпускаемое оборудование имеет сертификаты соответ-
ствия и разрешения на применение Ростехнадзора. Система 
менеджмента качества ООО «НПО «Уфанефтегазмаш» сертифи-
цирована на соответствие требованиям ГОСТ ISO 9001–2011. 
Компания отмечена дипломами профильных отраслевых выста-
вок и конкурсов. 

Информация о компании
www.galencomposite.ru, брен-
ды Rockbar® Thermobreak®, 
Thermosave®, Rockmesh®

Год основания компании
2001

Руководство компании
Генеральный директор  
Гуринович Валерий Сергеевич

Отрасль
Материалы

Направление деятельности
Производство современных 
композитных материалов на 
основе базальтопластиковых 
и стеклопластиковых техноло-
гий для промышленно-граж-
данского строительства, 
дорожной отрасли и электро
энергетики

Структура компании
Головной офис располагается 
в Чебоксарах, действуют две 
производственные площадки 
в Чебоксарах и Калужской 
области. Более 100 дилеров по 
всему миру

Контакты
428000, Чувашская Республи-
ка, г. Чебоксары, ул. Карла 
Маркса, дом 52,  
тел.: (8352) 24–25–90,  
24–25–93,  
info@galencomposite.ru

Информация о компании
www.ungm.ru

Год основания компании
2006

Руководство компании
Генеральный директор  
Шарипов Рафаиль Кимович

Отрасль
Нефтегазовое оборудование

Направление деятельности
Изготовление оборудования 
для нефтяных и газовых место-
рождений и нефтеперерабаты-
вающих заводов, выполнение 
проектно-конструкторских, 
строительно-монтажных, пу-
ско-наладочных работ, сервис-
ное обслуживание оборудова-
ния. Реализация прикладных 
научных исследований в обла-
сти технологических процес-
сов сбора, подготовки, учета и 
транспортировки нефти

Структура компании
Филиалы и обособленные под-
разделения отсутствуют
 
Контакты
450104, г. Уфа, Уфимское шоссе 
3/1, тел.: (347) 241–56–10

ООО «НПО ”Уфанефтегазмаш”»ООО «Гален»
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МАЛЫЕ КОМПАНИИ (ВЫРУЧКА ДО 800 МЛН РУБ.)

Флагманская технология/продукт
Конструктивные элементы художественной ковки, используе-
мые при изготовлении малых архитектурных форм и кованых 
изделий для улучшения конструкционных, эстетических и стои-
мостных характеристики конечных изделий (несущие способно-
сти, снижение веса и др.).

Портфель продуктов
Кованые заборы, ворота, ограждения, садово-парковая мебель 
(беседки, газонные ограждения, мангалы, навесы), мебель (бан-
кетки и диваны, зеркала, мебель для прихожей, спальни, столы 
и стулья, табуреты и пуфики), подставки для цветов, скамейки и 
столы, сувениры и подарки, элементы ковки (навершия, баляси-
ны, комплектующие, мебельные элементы ковки и др.), которые 
позволяют создавать индивидуальные композиции; ворота с 
элементами ковки, калитки с элементами ковки, заборные, га-
зонные ограждения, мебель и многое другое. 

Ключевые заказчики/партнеры
Оптовые компании в более чем 20 городах Российской Федерации. 

Экономические показатели деятельности компании
Выручка в 2015 г. составила 198,9 млн руб., среднегодовые тем-
пы роста показателя в 2010–2015 гг. превысили 22%. На пред-
приятии заняты 138 человек.

Важные преимущества и сильные стороны компании
По итогам мониторинга финансово-экономических показателей 
и динамики развития бизнеса Торгово-промышленная палата 
внесла компанию в Реестр надежных партнеров ТПП РФ.

Флагманская технология/продукт
TN1400, TN1900 и TN2800 — современные производительные 
тонкие клиенты, которые отлично вписываются в IT-инфра-
структуру. Эти устройства сконструированы и производятся 
на процессорах Intel и могут заменить старые привычные ПК 
для решения большинства бизнес-задач. Модели поддержива-
ют подключение двух мониторов высокого разрешения и обе-
спечивают достаточный уровень производительности. На эти 
модели «ТОНК» устанавливаются отечественные операционные 
системы с открытым кодом; опционально в тонкие клиенты 
могут быть установлены модули беспроводной связи, считыва-
тели смарт-карт, аппаратно-программные модули специального 
назначения.

Портфель продуктов
Ассортимент тонких клиентов и компьютеров с отсутствием 
движущихся частей, специализированных вычислительных 
систем, компьютеров нового поколения с российскими опера-
ционными системами Alt Linux, Astra Linux, а также обширный 
модельный ряд серверов.

Ключевые заказчики/партнеры
Банки и финансовые организации: Сбербанк, МФБанк, Бени-
фит-банк, Заубер банк, «Джет Мани», «МБА Финансы» и др. 
Ритейл: SPAR, Рандеву, Sunlight, «7 цветов», ЮК «Серебро», тор-
говая группа «Победа» и др. Производство: ОАО «Тольяттиазот», 
«Уралхим», ОАО «Оренбургские минералы», «Мираторг», ЗАО 
«ПКФ Оксид», Красногорский завод им. Зверева, «Вертолеты 
России», «Экоокна» и др. Здравоохранение: ФГБУ «Центральная 
клиническая больница с поликлиникой» УД президента РФ, сеть 
клиник «Ниармедик», «Мосфарма» и др. Телекоммуникации и ИТ:  
«Башинформсвязь», «Релком», RETN, «Мерлион», «Риттал» и др. 
НИИ: АО ЦНС, МНИТИ и др. Образование — МАИ, Православная 
духовная академия, Российская академия правосудия и др.

Экономические показатели деятельности компании
Доля на рынке компактных компьютеров для доступа к вирту-
альной среде (тонкие клиенты) составляет, по оценке группы, 
10%; выручка в 2015 г. превысила 126 млн руб.; на предприятии 
трудится 28 специалистов.

Важные преимущества и сильные стороны компании
Среднегодовые темпы роста выручки в 2010–2015 гг. состави-
ли 25%.

Информация о компании
www.tehnokovka.ru

Год основания компании
2012

Руководство компании
Директор ООО «Техностан-
дарт» Стрельников Тихон 
Михайлович

Отрасль
Производство потребитель-
ских товаров

Направление деятельности
Изготовление металлокон-
струкций

Структура компании
В группу входят четыре пред-
приятия: ООО «Техностан-
дарт» (Курск), ООО «Завод Ин-
сайт» (Воронеж), ООО «Завод 
Инсайт Рус», (Воронеж), ООО 
«Каширскагропромтранс» 
(Воронежская область). Соз
дана франчайзинговая сеть 
«Техноковка» с присутствием в 
городах Московской области, 
Самаре, Белгороде, Екатерин-
бурге, Орле и др., реализую-
щая продукцию «Техностан-
дарта»

Контакты
305001, г. Курск, ул. Дзержин-
ского, д. 25 оф. 4.53,  
тел.: (800) 775–64–36, 
tehnokovka3@mail.ru

Информация о компании
www.tonk.ru

Год основания компании
2009

Руководство компании
Генеральный директор Ушаков 
Михаил Анатольевич

Отрасль
Информационные технологии, 
электроника

Направление деятельности
Серийное производство и 
дистрибуция компьютерного 
оборудования под брендом 
«ТОНК»

Структура компании
Филиалов нет

Контакты
129085, г. Москва, ул. Годови-
кова д. 9, стр. 12, подъезд 3, 
тел.: (495) 225–58–11,  
info@tonk.ru

ООО «Группа компаний ТОНК»ГК «Техностандарт»
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МАЛЫЕ КОМПАНИИ (ВЫРУЧКА ДО 800 МЛН РУБ.)

Флагманская технология/продукт
Машина ДИ 500 используется для врезок в трубопроводы, ре-
зервуары и внутризаводские трубопроводы, агрегаты без сниже-
ния давления, для производства врезок при подготовке к при-
менению механизмов для перекрытия сечения трубопровода. 
Разъемный корпус позволяет снизить стоимость технического 
обслуживания и упростить замену сальников. Налажен выпуск 
систем перекрытия трубопроводов без остановки транспорта 
продукта (нефть, газ, ШФЛУ, пар, вода), а также производство 
тройников, которые используются для врезки и перекрытия тру-
бопроводов, установки постоянного байпаса, укомплектованные 
глухим фланцем, шпильками, гайками, прокладкой и пробкой с 
уплотнительным кольцом. 

Портфель продуктов
Оборудование, расходные материалы (тройники, узлы и элемен-
ты оборудования) для систем перекрытия трубопроводов без 
остановки транспортировки продукта (нефть, газ, ШФЛУ и т. д.).

Ключевые заказчики/партнеры
Нефтегазовые и нефтесервисные компании.

Экономические показатели деятельности компании
Выручка в 2015 г. составила 172,9 млн руб., среднегодовые 
темпы роста показателя в 2010–2015 гг. — 25%. На предприятии 
трудится 132 человека, доля научного и инженерного персонала, 
имеющего научные степени, составляет 10%.

Важные преимущества и сильные стороны компании
Имеет полный технологический цикл производства, хорошо 
оснащенные производственные площади и современное обо-
рудование, подготовленный и опытный штат ИТР. Продукция 
соответствует требованиям СТО ОАО «Газпром», техническим 
условиям ПАО «НК Роснефть», ПАО «Газпром нефть» и т. д.

Флагманская технология/продукт
Уфимский НТЦ является разработчиком и правообладателем 
линейки программных комплексов NGT Smart, NGT Smart+, NGT 
Geo и т. д., предназначенных для обеспечения единой техноло-
гии проектирования и мониторинга разработки нефтегазовых 
месторождений, автоматизации процессов разработки место-
рождений и планирования добычи углеводородов.

Портфель продуктов
Комплексные инжиниринговые услуги по решению проблем в 
добыче углеводородов, созданию и инженерному сопровожде-
нию перспективных технологий воздействия на пласт (включая 
технологии ОПЗ, РИР и методы увеличения нефтеотдачи); раз-
работка и внедрение программного обеспечения, консалтинг; 
комплексные услуги при проектировании и мониторинге раз-
работки месторождений углеводородов; комплексные услуги по 
геолого-технологическому сопровождению бурения скважин.

Ключевые заказчики/партнеры
ПАО «Газпром нефть» (ТЭК), ПАО «АНК Башнефть» (ТЭК), АО 
«Зарубежнефть» (ТЭК), ПАО «НК Роснефть» (ТЭК), АО «Неза-
висимая нефтегазовая компания» (ТЭК), АО «НК РуссНефть» 
(ТЭК), ГК Imperial Energy (ТЭК), ООО «НОВАТЭК-Таркосалене-
фтегаз» (ТЭК) и др.

Экономические показатели деятельности
Выручка в 2015 г. составила 163,0 млн руб., среднегодовые 
темпы роста паказателя в 2010–2015 гг. — 20%. На предприятии 
трудится 84 человека.

Важные преимущества и сильные стороны
Нацеленность на решение сложных проблем блока Upstream 
ТЭК, готовность создавать и внедрять перспективные техно-
логии, большой опыт и сосредоточенность на осуществлении 
комплексных инжиниринговых услуг для компаний ТЭК. 

Информация о компании
www.deltai.ru

Год основания компании
2013

Руководство компании
Генеральный директор Ткачев 
Герман Евгеньевич

Отрасль
Нефтегазовое оборудование

Направление деятельности
Производство оборудования 
и сервисных работ по врезке 
и перекрытию трубопроводов 
под давлением

Структура компании
Головной офис компании нахо-
дится в Екатеринбурге, филиа-
лы открыты в Москве, Сургуте 
и Новом Уренгое

Контакты
620028, г. Екатеринбург,  
ул. Репина, д. 93,  
тел.: (343) 287–46–07,  
info@deltai.ru

Информация о компании
www.ufntc.ru 

Год основания компании
2001

Руководство компании
Директор Иксанов Альберт 
Мунирович

Отрасль
Научные исследования  
и разработка в области  
нефтедобычи

Направление деятельности
Услуги и выполнение работ 
для нефтегазового сектора: 
проектирование и разработка 
нефтяных и газовых место-
рождений, информационные 
технологии, промышленная 
безопасность и экология, 
нефтепромысловая химия и 
технологии

Структура компании
Филиалы и обособленные под-
разделения отсутствуют

Контакты
450076, г. Уфа, ул. Аксакова 59, 
тел.: (347) 246–05–82,  
mail@ufntc.ru

ООО «Уфимский научно-технический центр» (Уфимский НТЦ)ООО «Дельта Инжиниринг» и ООО Завод «УралЭнергоДеталь»
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Дизайн и верстка: 
Максим Ховрин, Ася Аракелян

Корректор: 
Анна Королёва
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